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'resulitados

Apesar do intenso ataque
de cigarrinha do mitho,
especialmente nas
lavouras plantadas mais
cedo e mais tarde,
produtividades devem
Ser razoaveis

COOPERACAD g
No Dia C, P o /

300 voluntarios

R’
preparam 500 cestas

hasicas para refugiados CAPACHACM]

e imigrantes

Cocamar oferece 214 horas
de treinamento em mais de 30
eventos no primeiro semestre

VENDAS

Muitas oportunidades aos
cooperados nos Dias de Negdcios
e na antecipacao de compras

de insumos



INSUMOS

Vendas e relacionamentos no Dia de Negocios

A feira tem possibilitado a aquisicao de uma série de itens, entre pneus,

lubrificantes, equipamentos e ferramentas em condi¢oes bastante competitivas

s Dias de Negacios da Coca-
mar, que tiveram inicio no final
de maio e vao até meados de
novembro, tém movimentado
0s cooperados em busca de oportunida-
des, além de serem uma Gtima ocasiao
para estreitar relacionamentos. A feira
tem possibilitado a aquisicdo de uma
série de itens, entre pneus, lubrifican-
tes, equipamentos e ferramentas em
condigbes bastante competitivas.

VARIAS UNIDADES - “Nas (ltimas se-
manas, varias unidades como Paranaval,
Tamarana, Floresta, Maringa, Apuca-
rana, Cambé, Altdnia, Ipord, e Sabaudia
j& promoveram o Dia de Negdcios, ge-
ralmente com a duragao de um dia. Mui-
tas vendas aconteceram e outras fica-
ram engatilhadas”, afirmou o coordena-
dor desses eventos na cooperativa,
Marcos Rocco. O evento deve ocorrer
ainda em Primeiro de Maio, Bela Vista
do Paraiso, Santa Cecilia do Pavao,
Umuarama, Navirai, Nova Andradina,
lvinhema, Sertandpolis, Cianorte e Ser-
rinha.

MARINGA - Na Unidade Maring4 fo-
ram trés dias de realizagao, de 7 a 9/6,
gue envolveram mais de uma dezena de
empresas parceiras. Conforme explicou
o gerente da Unidade, Adilson Nocchi,
os produtores encontraram itens para
a manutengéo de suas maquinas e vei-
culos e puderam também conversar
com os representantes das empresas,
para sanar eventuais ddvidas. “Sempre
quando realizamos eventos assim, 0S
cooperados prestigiam”, disse, men-

cionando que no estande dos fertilizan-
tes e adjuvantes Viridian, produzidos
pela Cocamar, eles recebiam orienta-
coes e faziam comparagoes, tendo em
vista a busca pelo aumento da produ-
tividade.

RELACIONAMENTO - Além das tradicio-
nais, participaram também empresas
como a Zacarias Chevrolet, instaladoras
de painéis solares e até mesmo de bon-
sais, cultivadas por um produtor do mu-
nicipio. “N&o fizemos vendas, mas foram
trés dias de muitos contatos que podem
virar negécios”, comentou Renato An-
derson, da concessiondria de veiculos.
“Além de propiciar a possibilidade para
vendas, 0 evento é importante para o
relacionamento com os cooperados”,
disse o representante técnico de vendas
da Basf, Rafael Franciscatti.

TAMARANA - Um grande nimero de
produtores participou dias 31/5 e 1/6
na unidade da Cocamar em Tamarana -
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CONSELHO DE ADMINISTRAGAO (2022/2025)

Luiz Lourengo (presidente), Luiz Pio Lonardoni (vice-presidente), Afonso Akioshi
Shinzaki (diretor-secretario), Adauto Lazarin, Anderson Rufato, Antonio César
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Nakashima, José Rogério Volpato, Luiz Antanio dos Reis, Luiz Henrique

Guilherme M. Gomes dos Santos (Assai), Eiderval V. Piazentin Pinto (Primeiro
de Maio), Maritza Beraldi Vendramin (Paranavai), Paulo E. Ricci Siqueira
(Floresta), Renan Barbosa Facina (Jussara) e Ricardo Cypriano (Japura)

Divanir Higino - presidente
José Cicero Aderaldo - vice-presidente

Alair Zago - Adminisirativo e Financeiro
Osmar Liberato - Operacbes
Leandro Cezar Teixeira - Relagio com o Cooperado
Anderson Alves Bertolleti - Negacios
Arquimedes Alexandrino - Concessionarias

Pedron, Paulo Vinicius Tamborlin, Sérgio Luis Vides e Valdamiro Peres Junior, “
CONSELHO FISCAL 2022 Atender o Cooperado, assequrando a perpetuagio da Coogerativa de forma sustentével

VISAO

Crescer com rentabilidade

municipio da regido de Londrina, no
norte do Parand - do Dia de Negdcios,
conforme comentou o gerente Fernando
Stephano destacado que realizages
assim sao uma oportunidade para que
0s cooperados invistam na manutencao
de seus maquinarios e estruturas. Para
isso, ao longo do dia, além do pessoal do
atendimento, representantes de varias
empresas fornecedoras acompanharam

DIRETORIA EXECUTIVA VALORES

+ Rentabilidade » Qualidade « Confiabilidade » Etica + Transparéncia
+ Equidade + Pessoas * Responsabilidade Socioambiental « Seguranga

SUPERINTENDENTES POLITICA INTEGRADA DA QUALIDADE

Estamos comprometidos com a obtengdo de resultados e a satisfagao
de nossos clientes e cooperados, atraveés da melhoria continua de
nossos processos onentados pelos principios da Governanga Cocamar.

9. Qualidade e Seguranca

1. Lideranga e governanga.

2. Estratégia e resultados.

3. Riscos.

4. Relagdes com partes
interessadas.

5. Cooperativisma.

do Produto.
10. Processos.

12. Melhoria.
13. Pessoas.

6. Mercado, 14. Salde e Seguranga
7. Social. Qcupacional,
8. Ambiental. 15. Informagao.

11. Cadeia de Suprimentos.

a iniciativa, dialogando e sanando even-
tuais dividas dos interessados.

Para ver outras fotos
do Dia de Negdcios
acesse 0 QRCode
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Divanir Higino,
presidente da Cocamar

PALAVRA DO PRESIDENTE

Com total transparéncia,
a Cocamar presta contas
a0s seus cooperados

A cada seis meses os dirigentes deslocam-se para dezenas de
municipios do Parand, Sao Paulo e Mato Grosso do Sul para
apresentar os nimeros e situagoes pertinentes a cooperativa

o periodo de 4 a 12 de julho

a Cocamar retomou as reu-

nibes presenciais com 0S

cooperados em suas comu-
nidades, para uma prestagao de contas
do primeiro semestre de 2022. Ape-
nas nos Ultimos dois anos, por conta
dos riscos trazidos pela pandemia,
esses eventos foram realizados no for-
mato virtual.

Portanto, mantendo uma longa tradi-
cdo, a cada seis meses os dirigentes
da cooperativa deslocam-se para deze-
nas de municipios dos estados do Pa-
rand, Sao Paulo e Mato Grosso do Sul
- onde sdo mantidas estruturas de
atendimento -, oportunidades em que
todos os nimeros e situagdes perti-
nentes a organizagao sao apresenta-
dos com absoluta clareza.
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A transparéncia da gestdo é uma
das mais reconhecidas caracteristi-
cas e virtudes da Cocamar, cuja go-
vernanga - estabelecida no planeja-
mento estratégico - prioriza promo-
ver reunides periédicas com 0s pro-
dutores em suas cidades, sob o
entendimento de que cada coope-
rado tem o direito de acompanhar
tudo o que se relaciona ao desem-
penho e assuntos gerais da coope-
rativa.

Independente do seu porte, o coope-
rado é o dono da estrutura cooperati-
vista e é para ele que trabalhamos. Por
isso, parte do tempo das reunides é
reservado, também, para que o mesmo
possa fazer perguntas diretamente aos
gestores e esclarecer eventuais divi-
das.

Essa proximidade da gestdo da Coca-
mar com 0s cooperados é essencial,
ainda, para intensificar o relaciona-
mento entre ambos e para que 0s pro-
dutores, com absoluta transparéncia,
tenham conhecimento e seguranca da
forma como a cooperativa é adminis-
trada, analisando em detalhes o que foi
realizado no semestre e as projegoes
para o periodo seguinte.

Com uma historia vencedora que com-
pleta 60 anos no inicio de 2023, a Co-
camar investe na prestacao de servi-
cos de exceléncia aos seus cooperados
para que eles tenham sempre a cer-
teza de que a cooperativa, considerada
a melhor do Brasil, € também a opcéo
mais interessante para que continuem
crescendo de forma sustentavel e com
rentabilidade.

Com uma histaria vencedora que completa

60 anos em 2023, a Cocamar investe na prestacao
de servicos de exceléncia aos cooperados para
que eles tenham a certeza de que a cooperativa,
considerada a melhor do Brasil, é a opcao mais
interessante para que continuem crescendo

de forma sustentavel e com rentahilidade.




SAFRINHA

Comeca a colheita de milho

Primeiras e ultimas areas plantadas sofreram com um ataque de cigarrinha mais intenso este ano

om cerca de 3% a 5% das la-

vouras de milho segunda safra

ja colhidos em toda a regido da

Cocamar, especialmente no en-
torno de Maringa (Floresta e Ivatuba),
que tradicionalmente sdo as primeiras
areas a serem plantadas, a colheita do
grdo avanga com hons resultados, den-
tro da normalidade, apesar do ataque
intenso de cigarrinha que afetou princi-
palmente as primeiras e as Ultimas
areas plantadas.

MAIS TEMPO NO CAMPO - “Como
este ano tivemos milho plantado desde
dezembro até abril, por causa das per-
das com a soja que levaram muitos pro-
dutores a adiantarem a colheita da
oleaginosa, tivemos milho por muito
mais tempo no campo, 0 que propiciou
esse ataque mais intenso”, afirma o ge-
rente técnico Rafael Furlanetto.

SAFRA NORMAL - As produtividades
médias de milho segunda safra tém fi-
cado ao redor de 4.450 kg por hectare,
0 que da 74,2 sacas por hectare ou
180 sacas por alqueire. A expectativa &
que as médias aumentem ao longo da
safra fechando em 4.860 quilos por
hectare, 81 sacas por hectare ou 196
sacas por alqueire, 0 que configuraria
uma safra dentro da normalidade, com
bons resultados.

CIGARRINHA - Considerada uma das
pragas mais vorazes da agricultura, a ci-
garrinha do milho (Dalbulus maidis) é o
(nico inseto-vetor dos molicutes espi-
roplasma e fitoplasma, causador do en-
fezamento-pélido e o enfezamento-
vermelho nas plantas, que se alimenta
e se reproduz somente no milho.

ELIMINAGAD - Furlanetto detalha que
uma das principais medidas para manejo
da praga é a eliminagéo total das plantas
de milho tiguera. “Apés a colheita do
milho inverno, algumas espigas acabam
ficando no solo, tornando-se plantas vo-
luntdrias que servirdo de hospedeiras
para multiplicacdo da cigarrinha. E fun-
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damental a erradicagéo destas plantas”,
explica. Outras medidas importantes
sdo 0 uso de hibridos com maior tole-
rancia, tratamento de sementes com in-
seticidas e 0 monitoramento da lavoura
para detectar a presenca do inseto, fa-
zendo o controle com defensivos quimi-
cos seletivos e bioldgicos.

PREOCUPANTE - A disseminag&o da ci-
garrinha do milho nos campos paranaen-
ses, inclusive nas regioes atendidas pela
Cocamar, foi preocupante. Segundo
dados do Ministério da Agricultura, Pe-
cudria e Abastecimento (Mapa), da Em-
brapa Milho e Sorgo e da Agéncia de
Defesa Agropecuédria do Parané (Ada-
par) os danos mais graves sao registra-
dos em plantagdes semeadas precoce-
mente, no inicio da janela, a partir de 10
de janeiro, e nas lavouras tardias, plan-
tadas entre o fim de fevereiro e o inicio
de margo.

CEDO E TARDE - “Aparentemente, as ci-
garrinhas que estavam nas areas de
milho verao e na silagem migraram para
as primeiras lavouras de milho safrinha.
Na principal janela de plantio, como a
area plantada era maior, houve uma di-
luicdo dos insetos infectados. Quando
passou esse periodo, as cigarrinhas vol-
taram a se concentrar na drea plantada
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Uma das pragas mais vorazes, a cigarrinha do milho é odnico inseto-vetor

do causador do enfezamento-palido e o enfezamento-vermelho

tardiamente”, explica Luciano Viana
Costa, pesquisador de fitopatologia da
Embrapa Milho e Sorgo.

VARIAS APLICAGOES - Outro fator que
realga a preocupacao € que 0s prejuizos
ocorreram mesmo com os produtores
tendo feito sua parte. Segundo a Adapar
e 0s proprios agricultores, foram cons-
tatados atagues em areas com aplica-
coes de inseticidas e tratamento de
sementes. ‘Jd na germinacao, em feve-
reiro, tinha lavouras com duas ou trés
cigarrinhas por cartucho de milha. E
muita coisa”, observa Anderson Le-
miska, fiscal agropecudrio da Adapar. “0

controle foi feito. Tem lavoura com oito
aplicagbes: quatro para percevejos e
quatro para cigarrinha.

CULTURA IMPORTANTE - O Parana
responde por 14,8% da producao na-
cional de milho na safra 2021/22. 0
cereal é cultivado em uma éarea pro-
xima de 3 milhdes de hectares, consi-
derando-se a primeira e a segunda
safras. Com grande importéancia eco-
ndmica para o estado, o milho é o se-
gundo produto vegetal com maior Valor
Bruto de Produgéo (VBP) e com expor-
tagoes que ultrapassam os US$ 183
milhdes.

4] Jornal de Servigo Cocamar



DIA DE COOPERAR

Solidariedade e cooperacao no Dia C

Cerca de trezentos voluntarios prepararam
500 cestas basicas para distribuicao
a familias de imigrantes e refugiados

antendo uma tradicdo de

varios anos, centenas de

voluntérios de cooperati-

vas sediadas em Maringa
participaram no dia 2/7, na Associagao
Cocamar, do Dia de Cooperar, em que 0
objetivo desta vez foi a montagem de
900 cestas bésicas para distribuicdo a
familias de imigrantes e refugiados. O
Dia C é um movimento que acontece
todos os anos, em nivel nacional.

TRABALHO SOLIDARIO - No evento co-
memorativo ao Dia Internacional do Co-
operativismo e celebrado sempre no
primeiro sabado do més de julho, 300
pessoas, representando 9 cooperativas,
se dispuseram a doar seu tempo para
esse trabalho solidario, em meio a muita
animacdo. Além da Cocamar (ramo
agropecuario), somaram esforgos neste
as cooperativas Unimed (sadde), Unio-
donto (odontologia), Unicampo (agrono-
mia), Sicredi, Sicoob, Cresol (crédito),
Sinergi (energia fotovoltaica) e a cagula
Copics (préticas integrativas e comple-
mentares em salde humana, formada
por terapeutas).

PREOCUPAGAOD COM A COMUNIDADE -
A programagédo comegou por volta das
8h com uma apresentacao do Coral Co-
camar, seguindo-se breves saudagdes
de dirigentes. Pela Cocamar, o gerente
de Cooperativismo, Jodo Sadao, desta-
cou a importancia do evento que invoca
principios cooperativistas, como o da in-
tercooperagdo para 0 bem comum e a
preocupagdo com a comunidade. “Esta-
mos felizes por essa demonstragao de
solidariedade e amor ao proximo”, des-
tacou o gerente, lembrando que o Dia C
€ uma data sempre aguardada, em que
as cooperativas se integram por uma
causa social.

ALIMENTOS - Grande parte da arreca-
dacdo foi obtida em uma acéo realizada

por voluntérios juntos aos supermerca-
dos da rede Cidade Cancéo nos trés sé-
bados anteriores (dias 11, 18 e 25/6),
em que consumidores fizeram a doagéo
de alimentos.

PRODUTORAS - O Dia C contou, tam-
bém, com o envolvimento de produtoras
que integram o ndcleo feminino da Coca-
mar em Maringa, e também algumas co-
laboradoras, como Angela Maria, da Uni-
dade Maringa. No dia anterior, elas pro-
duziram lanches para os voluntérios par-
ticipantes do evento. “Fago questéo de
participar, € muito gratificante”, disse
Angela, presente também no sabado.

SATISFAI;I'\[I - “E sempre uma alegria
estar agui, € um compromisso muito im-
portante e ndo poderiamos faltar”, co-
mentou Eduardo Junqueira de Andrade,
presidente da Uniodonto. “E a primeira
vez estou participando”, afirmou Flavia
Fidélis, da Unimed. Ao saber do Dia C,
ela foi uma das primeiras a se inscrever:
“tem muita gente passando por dificul-
dades é uma satisfacao ajudar”. “Eu es-
tive aqui na montagem das fraldas
geriatricas em 2018 e retornei hoje
para contribuir”, citou Adriano Faccin,
também da Unimed.

ENCAMINHAMENTO - Em menos de 2
horas, as 500 cestas estavam monta-
das e ainda sobrou uma quantidade de
alimentos que foi encaminhada para dis-
tribuicdo as familias, por meio da enti-
dade Céritas e do Instituto Sendas, de
apoio aos imigrantes e refugiados.

DISTRIBUIGAD - As primeiras cestas
foram entregues logo apés o encerra-
mento do Dia C, por um grupo de volun-
térios, sob a coordenagdo da analista de
sustentabilidade da Cocamar, Sabrina
Ambrdsio, uma das coordenadoras do
evento. A entrega se deu por meio de
uma carreta e 0s carros sairam identi-

ficados com um bandeiras do Dia C, da
Associacdo Cocamar, até o grupo Cari-
tas.

LONDRINA - Trabalho semelhante foi
realizado em Londrina, onde séo sete as
cooperativas participantes: Cocamar e
Integrada, Sicredi, Sicoob, Cresol, Uni-
prime e Unicred.

Para ver outras fotos
e video do evento
acesse o QRCode
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ja estdo disponiveis.

Tem coisas que sdo

» fundamentais grp
0 campo. Anossa
parceria é uma delas.




Q SAFRINHA 2023

Cooperados antecipam
compra de insumos

Diante de um quadro de alta volatilidade, o
proprio produtor tem procurado travar seus
negacios com antecedéncia, visando assegurar-se

om foco na cultura de milho,

safra de inverno de 2023, a

Cocamar vem promovendo

uma agdo comercial que se
desenvolve em duas frentes: de um
lado, a antecipacdo das aquisigdes de
insumos para aquele periodo, no for-
mato mais comumente adotado pela
cooperativa; e, de outro, a troca de
insumos por milho em gréo no mer-
cado futuro, atendendo produtores
que optam por esse modelo de negd-
cio.

DUAS OPGOES - O gerente executivo
de Insumos, Geraldo Ganaza, comenta
que as duas opgdes estéo sendo ofe-
recidas, e lembra: os custos de produ-
¢cao, com base nos pregos dos insumos
e do milho futuro, se encontram dentro
de uma relacao de histérico de conver-
sa0 em sacas por hectare.

Por meio do Departamento de Coope-
rativismo, a Cocamar promoveu no dia
13/6, em Maringd, mais uma etapa do
programa Gestdo em Foco, dirigido a
cooperados. Organizado pelo analista
de cooperativismo Wellington Costa
Martins, o evento realizado no Audito-
rio Cocamar contou com uma palestra
proferida pelo gerente comercial de
Soja da cooperativa, Lucas Maquea,
que discorreu sobre Comercializagdo
de Gréos.

INFORMAGOES - Conforme explica o
gerente de Cooperativismo, Jodo Sa-
dao, o Gestdo em Foco foi pensado
para levar informagoes ao cooperado,
auxiliando na tomada de decisoes do dia

PREOCUPACAD - “J4 temos mais de
R$ 200 milhdes em negdcios realiza-
dos para a safra de milho de inverno
de 2023, o que demonstra a preocu-
pacdo do produtor, tendo em vista
tudo o que aconteceu com a soja”,
afirma.

ANTECIPAR - O cendrio € de incertezas
e 0 Pisco para quem nao se antecipar
pode ser um custo mais alto quando
tomar a decisdo de adquirir 0s insu-
mos, além de ndo encontrar os produ-
tos que deseja.

NEGOCIOS - “Diante de um quadro de
alta volatilidade, o préprio produtor
tem procurando travar seus negdcios
com antecedéncia, visando assegurar-
se, sem esperar pelo movimento prin-
cipal de campanha da cooperativa”, diz
Ganaza.

a dia da sua propriedade. “Nesse pri-
meiro momento, apresentamos uma
andlise do funcionamento do mercado
de grdos, informagoes sobre como
ocorre a formagdo dos pregos, quais
fatores sdo analisados no mercado e
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Ganaza: cendrio é de incertezase o risco para
quem nao se anteciparpode ser um custo mais alto

Gestao em Foco debate sobre comercializagao

que interferem na formagéo do prego
de lousa, entre outras informagoes re-
ferentes ao processo”, relata.

POLOS REGIONAIS - Essa foi a pri-
meira etapa do projeto e a ideia, se-

v
LR

gundo ele, € levar esse modelo para os
polos regionais da cooperativa, 0S
temas serdo distribuidos e apresenta-
dos conforme as demandas ja levanta-
das pelos cooperados em projetos
anteriores.
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CORRENTES
E CORREIAS
GTOP-GBR

Mais eficiéncia

e resisténcia para
0S setores agricola
e industrial.

E mais que top,
e GTOP-GBR.

© /atopgbr
@ /atopgbr
@ www.GTOPGBR.com.br
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A cigarrinha do milho, Dalbulus maidis, é o vetor de trés doencas
sistémicas que compdem o complexo de Enfezamento, respon-
saveis por causar danos severos as lavouras de milho com até

70% de perdas.

O controle do milho “tiguera” € uma das acdes de suma impor-
tancia que visam a diminuicao da populagao desta praga.
Fique atento!

Entre em contato e conheca nosso servigo!

(V) |44]| 4009 - 3851 |44] 9.9172 - 4856

Q Av. Carneiro Leao, 65, 14° Andar - Zona 01 - Maringa/PR




RECONHECIMENTO

Inovacao garante 1° lugar a Cocamar

No segmento cooperativas, foi uma das vencedoras do Prémio Empresa
Inovadora, que fez parte da programacao do Viasoft Connect 2022

om a primeira colocagdo no

segmento cooperativas, a Co-

camar foi uma das vencedoras

da edicao deste ano do Prémio
Empresa Inovadora, que fez parte da
programagcao do Viasoft Connect, even-
to promovido em Curitiba pela empresa
Viasoft, de software de gestdo empre-
sarial, com o incentivo do governo do Pa-
rana.

SElEEﬂD - Para conquistar a premia-
¢ao, cuja solenidade reunindo os ganha-
dores em diferentes segmentos acon-
teceu no dia 24/6, a cooperativa pas-
sou, numa primeira fase, por um diag-
ndstico de inovagdo, sendo selecionada
para duas entrevistas com uma banca
de juizes especialistas.

INCENTIVO - Representando a Cocamar
na cerimdnia, o analista de Inovagao, Davi
Pereira de Sotti, conta que esse prémio
€ um incentivo para que as corporagoes
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se preocupem cada vez mais em inovar.
“Esse reconhecimento mostra que esta-
mos no caminho certo, sequindo varias
diretrizes dentro do planejamento estra-
tegico, buscando a inovacdo. Nosso time
participou ativamente do diagnastico e
das entrevistas, desde diretores execu-
tivos a analistas, e o resultado de hoje
revela que estamos conseguindo atingir

Gerente executivo
financeiro entre os
Mais Admirados do Pais

Pelo segundo ano consecutivo o gerente
executivo financeiro da Cocamar Coope-
rativa Agroindustrial, Guilherme de Sou-
za Valente Neto, aparece numa seleta
lista entre os profissionais de sua area
mais admirados do pais. Na avaliagao do
anudrio Andlise Executivos Juridicos e Fi-
nanceiros 2022 Valente aparece na 6°
colocacao, avangando nada menos que
sete posicdes em comparagao ao ranking
de 2021, quando ficou em 13° lugar.

PERFIL - Segundo a Andlise Editorial,
responsavel pelo levantamento, a abran-
géncia dos dados coletados permite tra-
car um perfil médio dos executivos que
atuam nas principais empresas brasilei-
ras, incluindo a sua idade e o tempo em

que atuam na sua companhia. Para che-
gar aos mais admirados, que sao apon-
tados pelos profissionais do setor, a
editora analisou nomes de mais de 2 mil
das maiores empresas do Brasil.

HISTORICO - Guilherme trabalha na Co-
camar desde 2011, tem formacdo em
administracdo de empresas e engenharia
civil, e pés-graduacao em finangas cor-
porativas, com curso de extensao no ex-
terior. Ele integra o grupo técnico da
Organizagao das Cooperativas Brasileiras
(OCB) voltado a negociacdes com o Mi-
nistério da Agricultura, Pecudria e do
Abastecimento (Mapa) e compoe o
grupo gestor da Rede ILPF (Integracdo
Lavoura-Pecuéria-Floresta).

&
.
E

CONTAMOS COM suA
PARTICIPACAD k

os objetivos”, comentou Davi, em entre-
vista a Gazeta do Povo.

MELHORIAS - Sobre o relatdrio do Pré-
mio Empresa Inovadora, Sotti revela que
“0 diagndstico ajuda a consolidar iniciati-
vas implementadas e a enxergar as pos-
sibilidades que temos de melhorias. A
metodologia utilizada nos ajuda a estrutu-

rar melhor o programa de inovagao para
nossos cooperados e nossos clientes”.

OBJETIVO - De acordo com os organi-
zadores, o objetivo da premiagdo €
identificar e premiar as empresas mais
inovadoras, como forma de contribuir
para o desenvolvimento do ecossistema
de inovagao como um todo.
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COMENDA

Louren¢o € homenageado pela
ACIM em evento prestigiado

Reconhecimento € prestado a

PATROCINADORES

personalidades que se destacam pela sua
contribuicao ao desenvolvimento da cidade

m evento que reuniu cerca de

500 convidados na noite de 10/6

no espago Moainho Vermelho em

Maringd, o presidente do Con-
selho de Administracdo da Cocamar, Luiz
Lourenco, foi homenageado pela Asso-
ciagao Comercial e Empresarial de Ma-
ringd (ACIM) com a Comenda Américo
Marques Dias. Da Cocamar participa-
ram o presidente e o0 vice-presidente
executivo, Divanir Higino e José Cicero
Aderaldo, superintendentes, gerentes e
cooperados integrantes dos Conselhos
de Administragao e Fiscal.

REALIZAGOES - Conforme comentou o
presidente da entidade, Michel Felippe
Soares, 0 reconhecimento é prestado a
personalidades que se destacam pela
sua contribuigdo ao desenvolvimento da
cidade, enfatizando que “Lourenco tem
uma longa historia de realizagoes”.

LIDERANGA - O prefeito Ulisses Maia
discorreu sobre o trabalho de Louren-
co hé exatas cinco décadas na Coca-
mar, cooperativa a qual ele ingres-
sou em 1972 para ocupar uma fungéo
na &rea operacional. “E um homem de

Telhas metalicas

o Telhas com

isolamento térmico

Exceléncia

Viga para estrutura de
galpodes e aviarios

Estrutura para painéis
de usina solar

e agilidade
para a obra
do seu negocio.

Pega seu orca mento:

Q3 (44) 3261-2200
(44) 99961-9718

@ www.biazam.com.br
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expressiva lideranga e, com ele, a Coca-
mar se tornou uma das principais orga-
nizagdes cooperativistas do pais.”

SAUDAGAD - Autoridades e lideres de
diversos setores prestigiaram a soleni-
dade e, na abertura, por meio de uma
projecao, varios parlamentares fizeram
sua saudagéo ao homenageado.

A COMENDA - Lourenco recebeu a Co-
menda Américo Marques Dias (que foi
o primeiro presidente da ACIM) das
maos do coronel Antonio Tadeu Rodri-
gues, 0 homenageado anterior. Além dos
dois, outras cinco personalidades fize-
ram jus a distingdo.

ENTREVISTA - Como parte da progra-
macdo, o presidente da ACIM fez uma
entrevista informal com Lourengo, no
palco, para que este falasse sobre a sua
trajetoria. Nascido em 1942 no munici-
pio de Garga (SP), ele foi trazido para o
Parana quatro anos depois, por sua fa-
milia de lavradores, fixando-se em uma
propriedade no Quildmetro Dez, em Ma-
rialva.

MEMORIA - “Me lembro até hoje da
cena do lugar, quando chegamos. Era
uma mata muito alta, com bastante pe-
robas”, disse. Mais tarde, ao iniciar os
estudos e para chegar numa escola
rural, 0 menino tinha que caminhar va-
rios quildémetros. Em 1949, acompa-
nhado do pai e um tio, ele conheceu uma
regido que hoje faz parte do centro de
Maringa: a época, lembra, ndo havia
uma (nica casa sequer, apenas tocos e
restos da floresta, sendo queimados.

INICIO DE CARREIRA - Auxiliando o pai,
que desistiu da lavoura apds a geada de
1953 para fazer de tudo na cidade,
desde o trabalho de bucheiro a furar
poco, Lourengo nunca descuidou dos es-
tudos e, em 1960, passou a trabalhar
como continuo numa empresa multina-
cional compradora de café e algodao, a
Volkart Irmaos.

NA COCAMAR - Foi um dos primeiros
alunos da Faculdade de Direito, casou-
se e, na empresa, chegou a gerente. Em
1972, a convite de Primo Celeste Ar-
tioli, com quem havia trabalhado na Vol-
kart, Lourengo inicia sua carreira na

Cocamar e, ja em 1979, se torna di-
retor adjunto, respondendo pelas areas
de comercializagdo e industrializagao.
“Quando a Cocamar comegou a traba-
Ihar com soja, fui aprender a lidar com
a bolsa de Chicago e, assim, democrati-
zamos a informacao aos cooperados”,
citou.

DESAFIOS - A presidéncia da cooperativa

_—

ele assumiu no final de 1989 e, a partir
dai, deu inicio a um amplo programa de
reestruturagdo administrativa e finan-
ceira. “Enfrentamas muitas dificuldades,
mas superamos tudo”, frisou, lembrando
que em 1997 a Cocamar comegou a in-
centivar o plantio de soja no arenito pa-
ranaense em sistema de integragao,
tornando-se uma das pioneiras nesse
modelo inovador e sustentavel no pais.

UniCesumar

INOVAGOES - “A Cocamar é reco-
nhecida por suas iniciativas inovado-
ras”, destacou, lembrando que em
2014 a cooperativa adotou a gestao
profissional, servindo de referéncia
para outras organizagOes coopera-
tivistas. “Somos atualmente uma
cooperativa muito solida e que
nunca vai deixar de crescer”, com-
pletou.
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TREINAMENTOS

Capacitacao técnica é prioridade

Uma assisténcia técnica de qualidade é fundamental para que o produtor nao so receba as
informac0es necessarias para produzir mais e melhor, mas conte com informagoes atualizadas

apacitar sua equipe de profis-

sionais técnicos para oferecer

ao cooperado a melhor orien-

tacdo técnica visando aumento
de produtividade e sustentabilidade das
propriedades rurais sempre foi priori-
dade na Cocamar. Mesmo nos periodos
mais criticos de quarentena e distan-
ciamento social, por conta Covid-19, a
Cocamar nao deixou de oferecer a sua
equipe técnica e cooperados oportuni-
dades de aperfeigopamento constante
através de eventos digitais.

EVENTOS - E com o retorno dos even-
tos presenciais, a Cocamar voltou com
forca total. Desde janeiro a junho,
foram 214 horas de treinamento em
mais de 30 eventos entre palestras

técnicas, encontros, workshops e ou-
tros, na érea de citricultura, nutricao,
ILPF, gestdo, pecudria, manejo do solo,
controle de pragas, doengas e plantas
daninhas, entre outros.

PROGRAMAGAD - Ao longo do se-
gundo semestre estdo programados
outra série de eventos, a comegar
pelo tradicional Dia de Campo de In-
verno, dia 14 de julho, na Unidade de
Difusdo de Tecnologias (UDT) em Flo-
resta, no entorno de Maringa. Focado
nas culturas de milho e trigo, o evento
conta com palestras com especialis-
tas e, em seus estandes, 24 empre-
sas parceiras da cooperativa apre-
sentando suas mais recentes tecno-
logias.

Treinamento sobre Manejo de Solos realizado pelaCocamar e Embrapa

CIGARRINHA - No Dia de Campo de In-
verno, cigarrinha e enfezamento é o
tema das palestras das pesquisadoras
da Embrapa Milho e Sorgo de Sete La-

goas (MG), Simone Mendes e Dagma
Dionisia Silva e tem ainda quatro esta-
coes técnicas, sobre manejo e tecnolo-
gias de aplicagdo, conduzidas por

IRRIGACAO E O NOSSO
NEGOCIO HA 30 ANOS. .

by LINDSAY que séo cons
porque séio projetados com a ma

necessdria para mante-los
operando muitos anos.

EFICIENCIA EM AGUA E ENERGIA

Sistema FieldNet, gerenciamento
remoto do sistema de irrigacao

Eli%E

Av. Brasil, 6942

Maringd | PR

(44) 3262-1412
99115-25690®

Mais informagdes
acesse o QRCode
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profissionais do Instituto Dashen, de
Bandeirantes (PR) e plantas daninhas,
com especialistas da Universidade Esta-
dual de Maringa.

ATUALIZAGAD - “Uma assisténcia téc-
nica de qualidade é fundamental para
que o produtor ndo s6 receba todas as
informag6es necessarias para produzir
mais e melhor, mas também conte com
informacdes atualizadas, sabendo das
ultimas novidades tecnoldgicas para
aprimorar sua producdo e ter rentabili-
dade e sustentabilidade no seu negdcio”,
afirma o gerente técnico Rafael Furla-
netto.

ATENDIMENTO DE EXCELENCIA - Con-
forme salienta o gerente executivo téc-
nico da Cocamar, Renato Watanabe, os
diversos treinamentos com a equipe
técnica da cooperativa possibilitam que
0s profissionais aprimorem seus conhe-
cimentos e, com isso, “possam oferecer
um atendimento de exceléncia aos coo-
perados”. “0 resultado disso vemos na
pesquisa realizada dentro da Jornada do
Cooperado em que avalia o indicador de
satisfagdo do produtor com a orienta-
cao técnica prestada pela Cocamar e
que mostrou um nivel de 93% de satis-
facdo com o atendimento dos agrono-
mos. Mostra que estamos no caminho
certo, mas podemos melhorar ainda
mais”, afirma Watanabe.

SATISFAGAD - Para o engenheiro agro-
nomo Josimar da Silva Mazucato, que
atende na unidade de Porecatu, “todo
esse treinamento é uma baita de uma
ferramenta que a Cocamar oferece a
sua equipe técnica. Nao é comum as
empresas investirem em seu pessoal
como a cooperativa faz e isso se reflete
na qualidade da assisténcia técnica ofe-
recida ao produtor e na satisfagao
deste”, comenta.

MANEJO DE SOLO - Entre os dltimos
cursos de capacitagao técnica promo-
vidos esta o treinamento sobre Ma-
nejo de Solos, dia 21/6, realizado pela
Cocamar em parceria com a Embrapa
Soja, na sua Unidade de Difusdo de
Tecnologias (UDT) em Floresta, regido
de Maringa. A programagdo contou
com palestras proferidas pelos espe-
cialistas da Embrapa Soja, Henrique
Dehiasi e Julio Franchini.

NA PRATICA - Apés o almogo, os par-
ticipantes foram divididos em turmas e
percorreram trés estagoes no interior
da UDT, em que tiveram a oportunidade
de verificar, na préatica, diversos pontos
relacionados ao tema, apresentados
por Debiasi, Franchini e o também es-
pecialista da Embrapa Soja, Esmael
Lopes dos Santos. Ao final, os técnicos
da cooperativa acompanharam uma
avaliagdo de palhada. No dia 28/6, o
mesmo tema foi abordado em evento
na Embrapa Soja.

PRODUTOS BIOLOGICOS - Outro
evento recente foi sobre a utilizagéo
de produtos hiolégicos na agricultura,
dias 14 e 15/6, envolvendo toda a
equipe técnica da Cocamar, em Ma-
ringd, no Nobile Suites, e em Londrina,
no Blue Tree Premiun. Realizado em
parceria com as empresas Simbiosi e

Capcitacéo possibilita que os 'profissionais aprimofem seus
conhecimentos e oferecamum atendimento de exceléncia aos cooperados

/
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Evento sobre a utilizagaode
produtos bioldgicos na agricultura

envolvendo toda aequipe técnica da Cocamar

Koppert, o evento contou com a par-
ticipagdo dos especialistas Vandeir
Guimaréaes e Glauber Renato Sturm-
mer, que abordaram, respectivamen-
te, sobre o uso de insumos bioldgicos
para solubilizacao de fosfato, e ferra-
mentas hioldgicas para o controle de
pragas.

SUSTENTAVEL - O emprego de biol6-
gicos como aliado a produgéo agricola
contribui para o equilibrio de sistemas
e, entre muitos outros beneficios, as-

segura a preservagao de insetos de
interesse, caso dos inimigos naturais
de pragas. De acordo com o gerente
técnico Rafael Furlanetto, a manuten-
cao da eficacia dos defensivos agrico-
las passa pela adogéo dos produtos
biolégicos. O uso desses insumos,
além de preservarem o0s inimigos na-
turais, & um dos pilares do manejo in-
tegrado de pragas e doengas. “Sao
insumos fundamentais para a manu-
tencdo de uma agricultura sustenté-
vel”, completa.

Capacitagao da equipe Carga

técnica 2022 horaria
12/01 Nutrigao de Plantas Citros 6
13/01 Fertirrigagao Citros 6
20/01 Dessecacao Pré Colheita da Soja 2
23/02 Live ILPF em Solos Arenosos 1
23 a 25/03 Curso de Gestao da Empresa Pecuaria 20
05 e 06/04 Uso Racional de Fertilizantes 8
08/04 Estratégia p/uso Eficiente de Fertilizantes - Idr 3
16/04 Amostragem de Solo Citros 4
29/04 Treinamento Cultura da Mandioca - IDR 8
04/05 Uso de Insumos Biologicos Citros 4
09/05 1° Enc. Téc. Citros - Evol. Manejo Nutricional 6
11/05 1° Enc. Téc. Citros - Manejo Pragas e Doencas 6
12/05 1° Ciclo de Boas Praticas na Citricultura 6
11/05 3° Forum Brasileiro de ILPF 2
21/05 Citricultura Negocio Rentavel 6
24/05 Workshop Plantas Daninhas 8
27/05 Workshop Agricultura Digital 8
31/05 Workshop sobre o Sistema ILPF 4
31/05e 01/06 Manejo de Nematoides 6
3 e 10/06 Manejo de Fungicidas 10
02/03 Manejo de Pragas Syngenta 6
07 e 08/06 Plataforma Intacta 2 Xtend 4
14 e 15/06 Uso de Insumos Biologicos 16
21 e 28/06 Manejo dos Solos 16
27/06 Manejo da Cultura do Sorgo 2
13/04 0 Encontro do CSC Itinerante Camhé 8
05/04 Treinamento Plataforma Inceres Grupo + 4
04/04 0 Encontro do CSC Itinerante Arapongas 8
03/04 0 Encontro do CSC Itinerante Queréncia do Norte 8
26/04 0 Encontro do CSC Itinerante Ivaipora 8
05/04 Visita Seed Care Syngenta (Holambra-SP) 10

Total de horas de treinamento 214
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FEIRA

Expocitros volta a versao presencial

Maior evento citricola da América Latina,
em Cordeiropolis (SP), contou com
a presenca da Cocamar

romovida entre os dias 6 e 9
de junho em Cordeirdpolis
(SP), a 47° edigao da Expoci-
tros - considerada a maior fei-
ra citricola da América Latina - voltou
a ser presencial e contou com a parti-
cipacdo de uma equipe de técnicos da
Cocamar. Ao longo de quatro dias fo-
ram discutidos temas como fitossani-
dade, inovagao tecnoldgica, nutricao,
economia e politicas publicas do setor.

MANEJO INTEGRADO - Em linhas ge-
rais, ao falar sobre controle sustenté-
vel de plantas daninhas em citros, o
especialista Rodrigo Martinelli, do Cen-
tro de Citricultura do Instituto Agro-
nomico de Campinas (IAC), frisou a
importancia do Manejo Integrado de
Plantas Daninhas por meio da diversi-
ficagdo dos métodos de controle, as-
sociando, por exemplo, aplicago quimi-
ca e rogagem ecoldgica.

NAD EM EXCESSO - Segundo Marti-
nelli, o controle inadequado acaba
acarretando o uso excessivo de glifo-
sato, sendo os danos maiores que 0S
beneficios. “A utilizagdo de inseticida

Festa Junina

Promovida na noite de 30/6 pela unidade
da Cocamar em Nova Fatima, uma Festa
Junina reuniu mais de 400 convidados
entre familias de produtores cooperados
e colaboradores, além de representan-
tes de outras trés cooperativas que se
uniram para a realizacdo do evento: Si-
credi, Unicampo e Unimed.

RELACIONAMENTO - “Foi uma festa
muito boa, em que procuramos fortale-
cer ainda mais o relacionamento com os
produtores e seus familiares”, comentou
o gerente Claudinei Donizete Marcon-
des, acrescentando que iniciativas assim
ajudam também a preservar uma rica
tradigdo cultural.

sistémico se tornou vitima de seu pro-
prio sucesso, & uma importante ferra-
menta, mas ndo pode ser utilizada em
excesso”, advertiu.

DICA - A qualidade de fertilizantes foi
analisada por Arnaldo Antonio Rodella,
da Escola Superior de Agricultura Luiz
de Queiraz/Universidade de S&o Paulo
(Esalg/Usp). Ele ressaltou a importancia
de se conhecer a qualidade do produto
tanto em relacdo aos atributos quimi-
cos quanto fisicos, 0s quais, de maneira
geral, ndo sdo considerados. Rodella
lembrou, também, que é preciso aten-
tar para a uniformidade dos granulos do
adubo, especialmente os formulados,
para que 0s nutrientes sejam distribui-
dos de maneira homogénea.

RECOMENDAGAD - Por sua vez, José
Antonio Quaggio, do Centro de Solos
do IAC, ao abordar recomendacao de
adubacdo em época de fertilizantes
com pregos elevados e escassez de
oferta, destacou estratégias a adotar
em épocas de crise para assegurar a
rentabilidade do negdcio.

Foram discutidos temas como fitossanidade, inovagao tecnoldgica,
nutrigdo,economia e politicas pdblicas do setor

DIAGNOSTICO - Uma das estratégias
seria 0 diagnostico das necessidades
do pomar, elaborado por meio de uma
correta anlise de solo e da folha e, se
possivel, mediante um histdrico de
dados. Outro ponto faz referéncia a
acidez do solo, que deve ser manejada
de forma adequada para a maior efi-
ciéncia dos fertilizantes e o retorno por
capital investido.

RTUALIZRGOES - As novas recomen-
dacdes para adubagéo de citros, com
a atualizacdo do Boletim 100, foi o
tema de Rodrigo Marcelli Boaretto, do
Centro de Citricultura do IAC. O pes-
quisador comentou sobre as atualiza-
cOes quanto as recomendagdes de

adubacao do novo Boletim 100, a ser
lancado ainda neste ano. Boaretto
falou tambhém sobre a necessidade de
andlise dos diferentes tipos de porta-
enxerto e variedades-copa no mo-
mento da recomendagdo, como por
exemplo, a variedade de porta-enxerto
Swingle, a mais responsiva a potéssio
e boro.

PARTICIPANTES - A Cocamar foi re-
presentada por uma equipe de profis-
sionais de agronomia, formada por
Renilza Rita de Céssia e Silva, Veronica
Kastalski de Souza, Gabriel Fernando
Grazziani Costa, César Augusto Men-
des Bueno, Nayara Nascimento Souza
e Heraldo Takao Hashiguti.

retne 400 convidados em Nova Fétima

AGRADECIMENTO - A programagao co-
megou com a celebragdo de uma missa
em acdo de gracas pela boa safra co-
lhida na regido no ciclo 2021/22, com
béncao de sementes, em que todos re-
ceberam uma quantidade e também
velas para serem colocadas em louvor,
durante uma procissao, ao pé de um
mastro que foi levantado para homena-
gear os trés santos mais populares do
més. Para completar, ndo faltaram qua-
drilha, fogueira e confraternizagéo com
salgados, doces e bebidas, ao som de
mdsica caipira.

ORGANIZAGAD - Uma comissao for-
mada por cooperados e colaboradores,
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sob a coordenagéo do produtor Nisael
Dal Santos, encarregou-se de todos os
detalhes e providéncias. Houve, tam-
bém, arrecadagdo de alimentos, desti-
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nados a apoiar entidades assistenciais
do municipio. “Conseguimos uma bhoa
quantidade que vai atender a varias fa-
milias”, completa Claudinei.
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Para se ter mais leite e mais carne
€ preciso silagem de alta qualidade.

A biomatrix oferece a melhor genética
e com ela vém os melhores resultados.
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PENSOU
biomatrix J§

SEMENTES

omatrix

ESTEIRAS, ELEVADORES
E BOCAS DE MILHO COM

A QUALIDADE QUE SUA
MAQUINA PRECISA.

COOPERADOS COCAMAR
COMPRAM PRODUTOS COM
GARANTIA DE QUALIDADE,
SUPORTE E MELHOR PRECO.
SOLICITE ORCAMENTO EM Rc c
UMA LOJA COCAMAR.

Power Transmission
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MANEJO

Braquiaria promove melhora na satde do solo

Para ter viabilidade econdmica, baixo risco e menor impacto ambiental, solo tem que ser bem
estruturado fisicamente e biologicamente ativo, além da fertilidade quimica

0 contrario do que muitos agri-

cultores acreditam e priorizam,

mais do que a alta fertilidade

uimica, um solo saudavel e

que cumpre com suas fungdes produ-

zindo com viabilidade econdmica, baixo

risco e redugao dos impactos ambien-

tais, tem que ser bem estruturado fisi-

camente e, sobretudo, hiologicamente

ativo, afirma o gerente técnico de cul-

turas anuais da Cocamar, e doutor na
area de solos, Rodrigo Sakurada.

BRAQUIARIA - O gerente comenta que
a salde do solo é determinada pela oti-
mizacdo e equilibrio entre caracteristi-
cas e processos fisicos, gquimicos e
bioldgicos que interagem entre si.
“Neste contexto, o plantio de milho com
braquidria ou braquidria solteira no in-
verno é umas das tecnologias que pro-
movem a melhoria da sadde do solo,
conforme mostram os trabalhos desen-
volvidos pela Cocamar e a Embrapa Soja
e 0 que os produtores que adotam a
pratica tém constatado em suas pro-
priedades”, ressalta.

MONOCULTURA - Sakurada lembra que
o trabalho desenvolvido pela Cocamar e
Embrapa mostrou que a utilizagéo repe-
tida de milho ou trigo no inverno e soja
no verdo, comum entre os produtores
da regido, e 0 uso de operagdes espo-
radicas de preparo do solo, como gra-
des para descompactar, sao os grandes
fatores responsaveis pela degradagéo
da estrutura do solo. “Os reflexos ne-
gativos podem ser sentidos sobre a pro-
dutividade da soja e do milho, sobretudo
em anos Ssecos; sobre a eficiéncia no uso
de insumos, fertilizantes, principalmen-
te; e sobre a conservacdo do solo e da
agua. Além disso, a degradagéo fisica do
solo aumenta a erosao, com impactos
negativos sobre o ambiente".

DEGRADAGAD - O plantio de milho com
braquidria ou braquidria solteira melhora
substancialmente a qualidade estrutural

0 grande volume de palha e raizes deixado no sistema promove cobertura de maior qualidade eprotecao do solo

e bioldgica do solo, descompactando e
tornando-o mais saudavel e produtivo
porque aumenta a diversidade hioldgica
e a producéo de palha e raizes. A con-
tribuigdo da braquidria para redugéo da
degradacao do solo é facilmente notada
guando comparadas areas com a pre-
senca ou nao da graminea”, orienta o
engenheiro agronomo Emerson Nunes,
gerente técnico de ILPF da Cocamar.

COBERTURA E PROTEGAD - O consorcio
milho safrinha com braquiaria melhora a
qualidade do solo, agrega valor a terra
e gera renda na propriedade. Enquanto
o milho é a cultura que garante rendi-
mento para a atividade rural, o plantio
da braquidria, com o grande volume de
palha e raizes deixado no sistema, pro-
move cobertura de maior qualidade e
protecao do solo, mantendo a tempera-
tura e retendo mais &gua (infiltracéo de
30 milimetros por hora em sistemas pa-
dréo soja-milho, contra 60 milimetros
por hora onde ha braquiaria).

VANTAGENS - A presenca da braquidria
no sistema também aumenta o teor de
matéria organica, viabiliza a fixacao de

carbono no solo e permite uma maior ci-
clagem de nutrientes para a soja. Outra
vantagem € a melhora na supressao de
plantas invasoras, principalmente as re-
sistentes ao controle, com menor de-
senvolvimento destas e redugao na apli-
cacao de agroquimicos. A producdo con-
sorciada também é uma alternativa para
reforma ou implantagao de novas pas-
tagens.

PALHA E RAIZES - O plantio de braquié-
ria solteira também cuida do solo e au-
menta a produtividade da soja. “Uma
das principais vantagens da braguiaria
solteira € a maior producdo de raizes e
palhada. Sdo 10 toneladas de matéria
seca na superficie e 4 toneladas de rai-
zes”, ressalta Sakurada citando que no
caso da soja, esses volumes, respecti-
vamente, sao de 4 toneladas e 1,5 to-
nelada, e no caso do milho, 6 toneladas
de palha e 1,5 tonelada de raizes. “A di-
ferenca e 0 impacto sdo muito grandes,
reduzindo a radiacdo solar direta e a
temperatura da superficie de mais de
60°C para 30°C em média, além da
menor incidéncia de ervas de dificil con-
trole”, acrescenta.

ROTAGAD - Por questdes econdmicas,
nem todos os produtores admitem cul-
tivar braguidria solteira no inverno, em
detrimento de uma cultura comercial.
Por isso, a orientacdo da Cocamar e da
Embrapa é que o produtor se planeje e
faca isso em sistema de rotacdo, desti-
nando a cada ano apenas uma parte das
terras, 20%, 25% ou 30%, para essa
finalidade. “Quando se adota um sistema
mais diversificado, caso da braquidria
solteira, h aumento de produtividade e
rentabilidade no longo prazo, além de re-
duzir os riscos de perdas do produtor
frente a um cenario de dificuldade clima-
tica, que veio para ficar.

NEMATOIDE - Para os produtores que
argumentam que o capim favoreceria a
infestagdo de nematoides, Sakurada diz
que 0 que se Vé é justamente o contra-
rio. Com o aumento da diversidade de
espécies vegetais, aumenta a diversi-
dade de microrganismos no solo, o que
ajuda a controlar as populacdes de ne-
matoide, de maneira a ndo causar danos
a soja. Em resumo: as populagdes de ne-
matoide sdo menores onde a braquiaria
esta presente.
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MAIS AGILIDADE
PARA SUAS
ATIVIDADES
DIARIAS.

Com a motosserra STIHL MS 170, vocé tem a
ferramenta motorizada ideal para acompanhar seu

dia a dia. Ela é recomendada para o corte de lenha,

poda, servicos leves e uso ocasional em pequenas

propriedades. Além disso, é de facil operacéo para

vocé ter tranquilidade enquanto usa.

STIHL. Junto de quem faz o agro.
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Cocamar abre loja em Chapadao do Sul (MS)

Presenca na regiao se intensificou em 2020, quando produtores deram inicio ao programa
de renovagao de pasto com soja, sob orientagao técnica e apoio da cooperativa

vangando em seu programa de

expansao pelo Mato Grosso

do Sul, a Cocamar Coopera-

tiva Agroindustrial oficializou a
abertura de uma loja para a comercia-
lizagdo de insumos agropecuarios em
Chapadao do Sul, importante municipio
produtor de gréos. A presenga da Co-
camar naquela regiao comegou a Se in-
tensificar ainda em 2020, quando
produtores da vizinha Paraiso das
Aguas deram infcio a um programa de
renovagao de pastagens com soja, sab
a orientagdo técnica e o apoio da coo-
perativa.

LOCALIZAGAD ESTRATEGICA - Depois
de analisar o potencial regional, foi de-
cidido pela locacdo de um imével, com
localizacao estratégica, que esta sendo
preparado na principal avenida de Cha-
padao do Sul, para acomodar as insta-

lages e a equipe de colaboradores e
técnicos.

REGIAD - Conforme explica o superin-
tendente de Relagdo com o Coope-
rado, Leandro Cezar Teixeira, a es-
trutura vai atender varios outros mu-
nicipios da regido. Para isso, dois pro-
fissionais técnicos ja vém, hd meses,
trabalhando em Chapadédo e no seu
entorno, atendendo produtores e fa-
zendo negocios.

REIVINDICAVAM - “A unidade vai ser
dotada de uma equipe completa”, in-
forma Leandro, citando que a regido é
composta por muitos produtores pa-
ranaenses que ja conhecem a Cocamar
e reivindicavam a presenca de uma uni-
dade da cooperativa.

ILPF - “Em resumo, hé regides muito

Regiao é composta por muitos produtores paranaenses que ja conhecem

¥ ™ X | _||iff|"J i —

a Cocamare reivindicavam a presenca de uma unidade da cooperativa

consolidadas e outras que estdo sendo
abertas”, observa o superintendente,
lembrando que a ampla experiéncia da
Cocamar em integragao lavoura-pecué-
ria-floresta (ILPF), por exemplo, é um
fator que tende a contribuir muito para
o desenvolvimento regional.

EXCELENTE OPGAD - “Estamos bas-
tante entusiasmados com essa nova
frente no Mato Grosso do Sul, onde ha
também produtores muito bem estru-
turados. Com certeza, a Cocamar vai
ser uma excelente opgao para todos”,
finaliza.

Cooperados conhecem a UBS Sao Sebastiao da Amoreira

Cooperados do entreposto da Coca-
mar de Sao Jorge do Ivai - municipio
da regido de Maringé - visitaram dia
21/6 a Unidade de Beneficiamento de
Sementes (UBS) da cooperativa em
Séo Sebastido da Amoreira, no norte
do estado. Eles foram acompanha-
dos pelo agronomo Mateus de Pas-
coli, o halconista Valdemir Paganini
e a equipe da empresa parceira
Syngenta.

QUALIDADE - A visita partiu do inte-
resse dos produtores em conhecer as
instalagdes, bem como o tratamento
industrial de sementes e também um
pouco da regido produtora das se-
mentes que utilizam em suas lavouras.
Recehidos pelo gerente Diogo Amaral,
0 supervisor industrial Jhony Themo-
teo e equipe, os cooperados percor-
reram toda a estrutura, verificando
de perto a qualidade e os cuidados

dispensados ao produto, para que se
sintam seguros ao plantar.

INVESTIMENTO - A Cocamar opera
desde 2018 com a sua UBS, onde séo
beneficiadas, por ano, sementes de
soja e de trigo em volumes que aten-
dem praticamente toda a demanda da
cooperativa. O cooperado Luciano Fa-
glioni, que integrou o grupo visitante,

contou que conheceu a UBS em
2018, quando fez parte do Conselho
Fiscal. “A diferenga hoje em dia &
muito grande, a Cocamar investiu bas-
tante na estrutura, que ficou muito
boa”, disse, completando: “viagens
assim sao importantes para que 0S
cooperados de regides mais distantes
vejam que estdo sendo atendidos com
sementes de qualidade”.
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Cresce demanda por tecnologias

COCAMAR MAQUINAS

Produtor sabe que inovagoes tecnologicas
propiciam colheita e plantio melhores e rentabilidade
maior, por isso investe mesmo em anos dificeis

esmo diante das frustra-

coes causadas pelo clima,

nas Ultimas safras, a maior

parte dos produtores da
regido nao estd reduzindo seus investi-
mentos em tecnologias. Segundo Arqui-
medes Alexandrino, superintendente da
Cocamar Maquinas, Concessionaria John
Deere, a preocupagao resultante das for-
tes quebras de safra no inverno de 2021
e verdo 2021/22, é frequente em con-
versas com 0s agricultores, mas, ao
mesmo tempo, eles sabem que necessi-
tam se manter atualizados.

RENTABILIDADE - “Sempre orientamos:
é preciso pensar bem antes de deixar de
investir em tecnologia, pois o foco esta
em avangar na rentabilidade, o que nem
sempre se torna possivel com a redugéo
de custos”, afirma.

GESTAD - Para Alexandrino, é fundamen-
tal que o produtor tenha uma boa gestéo

de méquinas e insumos e faga as utiliza-
coes corretas, nos locais necessarios e
nas quantidades adequadas, ou seja, um
bom gerenciamento de tudo isso para as-
segurar uma rentabilidade maior.

NAD PARAR - “Jamais o produtor deve
pensar que nesse momento ele deve co-
locar os pés no freio e reduzir adubo, por
exemplo, assim como deixar para depois
0 investimento em recursos tecnoldgicos
mais modernos”, adverte o superinten-
dente.

FOCO NOS RESULTADOS - Para ele, essa
¢ uma decisdo equivocada, pois, agindo
assim, o agricultor estara perdendo ren-
tabilidade. “Em anos dificeis é que temos
que focar ainda mais nos resultados, o
que somente é possivel com o aprimora-
mento da gestdo do negdcio como um
todo”, observa.

PRECOS FAVORAVEIS - Alexandrino lem-

i,.;t; .1;."_""-" :

bra ainda outro detalhe: os pregos dos
produtos agricolas sdo remuneradores,
no momento. “Com os atuais patamares
de pregos da soja e do milho, temos que
tentar extrair 0 maximo possivel de pro-
dutividade, algo que, diferente de clima e
fatores de mercado, esta ao alcance do
produtor”.

DEMANDA AQUECIDA - Na Cocamar
Maguinas, segundo ele, o nivel de inves-
timento por parte do produtor ndo dimi-
nuiu, pelo contréario: com o avango da
agricultura digital, tem havido uma pro-
cura muito grande por pacotes tecnolo-

_ﬁ

gicos de conectividade, por exemplo.

BENEFICI0S - “Quando o produtor co-
necta a sua maguina, passa a ter uma
gestao melhor desse recurso”, cita. Ele
vai saber se esta gastando mais 6leo die-
sel, se esta operando adequadamente, se
a maquina ndo estd apresentando ne-
nhuma intercorréncia. Isso faz com que,
ao final, o produtor tenha menos desgas-
tes, mais economia e, consequentemente,
reducdo de custos. “As novas tecnologias
propiciam uma colheita e um plantio me-
Ihores, fazendo com que o produtor tenha
uma rentabilidade maior”, finaliza.

Trator e sorteado entre consorciados

A Cocamar Méaquinas, concessionaria
John Deere promoveu dia 14/6 em Cor-
nélio Procdpio, norte do Parand, um
evento para o sorteio de um trator John
Deere 5060E entre os consorciados do
Grupo Regional 1672. Transmitida pelo
canal da Concessionaria no YouTube, a
realizagdo, que teve como mestre de ce-
riménias a supervisora de Consorcios da
Cocamar Maquinas, Kellin Obana, con-
tou, entre outros, com a participagao do
superintendente da Cocamar Maquinas,
Arguimedes Alexandrino, e do represen-
tante do Consdrcio Nacional John Deere,
Estevao Carenhato.

FORGA - Arquimedes contou que havia
visitado recentemente a Randon em
Caxias do Sul (RS), empresa que res-
ponde pela administracdo do Consércio
Nacional John Deere. “Ficamos muito
impressionados com o tamanho, a se-

riedade e o comprometimento da com-
panhia. O cliente da Cocamar Maqguinas
conta com a forga de um consorcio que
e fruto da jungdo de esforgos da John
Deere, Cocamar Maquinas e Randon
[Consércio Nacional John Deerel o que
dé seguranga e tranquilidade para os
produtores planejarem seus investi-
mentos”, comentou o superintendente,
informando que j4 esté sendo langado o
grupo 1862 e é grande o ndmero de in-
teressados.

RECONHECIMENTO - Por sua vez, Este-
vao Carenhato agradeceu aos produto-
res “por terem acreditado no consorcio
como uma forma de aquisicao de produ-
tos” e, em nome do Consdrcio Nacional,
prestou um reconhecimento a Cocamar
Méaquinas, distinguida como “Concessio-
naria Destague do grupo 258 em
2021,

0 GANHADOR - Ao final, as expectati-
vas ficaram por conta do sorteio, que
contemplou o produtor Mohamed
Ahmad Abdul, de Urai. Presente no
evento, Abdul é atendido pela loja da
Cocamar Maquinas em Cornélio Proco-

pio. O produtor disse que havia deixado
ir @ um outro compromisso para pres-
tigiar o evento da Cocamar Maquinas e
se disse recompensado. “E muita emo-
cao, so tenho a agradecer a todos”, co-
mentou.
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O Padrio Embraed.
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Acidentes com maquinas agricolas

Maquinas financiadas que sao protegidas pelo seguro de penhor rural trazem
seguranca para o0 agricultor e minimizam riscos da operagao de crédito

urante a colheita da safra de

soja 2021/22, o agricultor pa-

ranaense Valmir dos Reis se

deparou com uma situagao
complicada. No dia 10 de janeiro, as ope-
racoes com a colheitadeira de gréos
foram interrompidas por um acidente.
Houve uma batida em um toco de ma-
deira presente no terreno e, em razao
do impacto, as barras de corte da ma-
quina foram danificadas. “Na hora do aci-
dente eu fiquei ressentido, estava no
inicio da colheita e ndo esperava uma
coisa dessas. Fiquei com a maquina pa-
rada por dois dias para fazer o conser-
to”, relembra o produtor.

DESPERCEBIDO - Geralmente, os agri-
cultores fazem preparo de solo e avaliam
se ha tocos e pedras para remover es-
sas ameagas das areas de cultivo antes
mesmo da semeadura. No entanto, nem
sempre € possivel eliminar todos os ris-
cos. Valmir estava operando a colheita-
deira em uma area de soja cultivada em
terreno arrendado, ndo conhecia os por-
menores da drea e o porte da planta de
soja em ponto de colheita ndo permitia
ver com exatiddo a superficie do solo.
Desse modo, 0 toco de madeira, que
tinha cerca de 50 centimetros de di-
metro e apenas oito centimetros de al-
tura passou despercebido até o mo-
mento da batida.

SEM PROBLEMA - Apesar do susto e do
contratempo de ser obrigado a inter-
romper a colheita, Valmir conseguiu mi-
nimizar 0s prejuizos, jd que a maquina
contava com o seguro de penhor rural
da FF Seguros, contratado por intermé-
dio do Banco Sicredi. O agricultor acio-
nou imediatamente o corretor para
comunicar o acidente a seguradora. Com
iS50, CONSequiu reparar as barras corte
e em dois dias retomou as atividades,
visto que estava pendente colher 70%
da area de 250 hectares cultivados com
soja em Clevelandia, no Parand. “Gostei
do atendimento da seguradora porque
tudo foi muito répido, enviei fotos da co-

Iheitadeira, acionei meu mecénico de
confianca para consertar logo e a parada
da maquina ndo chegou a atrapalhar o
planejamento da colheita”, conta Valmir.

INI]ENIZAl.}ﬁ[I - Dias depois, a maquina
passou por pericia e o produtor foi inde-
nizado em cerca de R$ 7,5 mil. “Eu pa-
guei 0 a franquia e a indenizacdo cobriu
todo o valor do conserto”, diz Valmir. A
colheitadeira, adquirida em 2016, estava
protegida pela apolice da FF Seguros ha
oito meses. Por se tratar de uma ma-
quina financiada, o tipo de seguro con-
tratado foi o de penhor rural, que visa
proteger bens dados em garantia as ins-
tituicdes financeiras. Além da colheita-
deira citada, Valmir possui trés tratores
e implementos, sendo que todos sdo
protegidos por seguro. “Aprendi que é
importante sempre ter seguro de ma-
quinas porque enfrentamos muitos ris-
cos de acidentes que podem gerar um
prejuizo elevado”, opina Valmir.

SEGURO - Outro caso de acidente com
colheitadeira ocorreu em Ouro Verde do
Oeste (PR), guando o produtor Vitor
Paulo Magon registrou ocorréncia de
quebra de vidro no dia 20 de janeiro
deste ano. Felizmente, ele ndo precisou
interromper as operagdes de campo.
“No momento do ocorrido, continuamos
a colheita mesmo com a maquina sem o
vidro e ndo foi algo que me preocupou
muito por ndo ser um item de funciona-
mento da maquina e, sim, de conforto”,
relata o agricultor. Contando com o se-
guro de penhor rural ha cerca de dois
anos, 0 produtor acionou a FF Seguros
e recebeu indenizagdo em torno de R$ 1
mil. “Fui bem atendido pela seguradora,
troquei o vidro e deu tudo certo. O pe-
rito veio em alguns dias e a quebra de vi-
dro nao atrapalhou a colheita”, diz Vitor.

VALE A PENA - No entanto, o produtor
ja enfrentou dificuldades com essa ma-
quina em outras ocasioes. Segundo ele,
os acidentes com magquindrio so fre-
guentes especialmente em periodo de

colheita: entre os meses de janeiro e fe-
vereiro, na primeira safra, e depois du-
rante a colheita da safrinha, em meados
de junho a agosto. Por isso, o agricultor
acredita que vale a pena contratar se-
guro para ser amparado nessas horas.
“Nao foi a primeira ocorréncia. Ja tive
uma batida contra drvore e um acidente
mais grave, que gerou quebra de eixo.
Para qualquer maquina, € bom ter se-
guro”, relata.

MUITO UTILIZADO - Em ambos os
casos, 0s produtores conseguiram re-
parar as colheitadeiras acionando o si-
nistro na FF Seguros. O seguro de
penhor rural & muito utilizado para pro-
teger bens dados em garantia de finan-
ciamento, j& que esse tipo de apdlice
inclui a instituicdo bancéria como bene-
ficidria. A modalidade € vista com bons
olhos por trazer mais seguranca finan-
ceira para o banco, o que geralmente
pode facilitar a liberagdo de crédito rural,
além de amparar o produtor por preser-
var as atividades da maquina no campo.

MERCADO AQUECIDO - O segmento de
seguro de penhor rural tem potencial de
crescimento, puxado especialmente pelo
bom desempenho das vendas de maqui-
nario. Os resultados do mercado de mé-
quinas agricolas demonstram que o
setor estd aquecido em 2022. No pri-
meiro trimestre do ano, as vendas re-
gistraram crescimento de 9%, bem

acima da expectativa de 5%, segundo
dados divulgados pela Assaciagao Brasi-
leira da Inddstria de Méquinas e Equipa-
mentos (Anbimag).

RECORDE - Os negacios estdo sendo im-
pulsionados especialmente pelas feiras
agricolas, que gradativamente retomam
as atividades presenciais. Um exemplo é
a Agrishow, realizada em abril deste ano
em Ribeirdo Preto (SP), que culminou
em recorde de comercializagdo de mé-
quinas agricolas, totalizando R$ 11,24
bilhoes, um expressivo salto de 287%
em comparacao com a edigdo presencial
anterior a pandemia, em 2019.

MODERNIZAR - Esse contexto mostra
que, apds dois anos de pandemia do co-
ronavirus, os produtores querem ir as
compras para renovar e modernizar a
frota agricola, buscando trazer ganhos
operacionais para o campo. “Além do
maior desejo de comprar novas maqui-
nas, 0 setor & impactado positivamente
pela valorizagdo do ddlar, que teve refle-
x0s na alta dos pregos das maguinas, na
alta das commodities e das exporta-
coes”, analisa Fabio Damasceno, diretor
de agronegdcios da FF Seguros. “0 se-
guro de penhor rural se mostra ainda
mais importante neste momento, ja que
ha uma tendéncia de aumento dos finan-
ciamentos para maguinas agricolas, seja
por meio da aquisicao de maquinas novas
ou usadas”, acrescenta o diretor.
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PLANO SAFRA

Sicredi Uniao PR/SP oferece
R$ 6 bi em crédito pré-aprovado

Expectativa € realizar cerca de 10 mil
operagoes; recursos sao para custeio,
comercializagao, industrializagao e investimentos

governo federal langou, em 29

de junho, o Plano Safra 2022/

23, com R$ 340,88 hilhdes,

valor 36% maior que o Plano
Safra anterior, de R$ 251,22 hi. Os re-
cursos com juros controlados represen-
tam R$ 195,7 bi e os com juros livres
somam R$ 145,18 bi. J& o montante
equalizado, ou seja, com parte dos juros
custeada pelo governo, chega a R$
115,8 hi no novo plano.

RECURSOS - A Sicredi Unido PR/SP tem
a disposicdo R$ 6 bi em crédito pré-
aprovado para a proxima safra, sendo
que projeta conceder R$ 2,5 bi em cerca
de 10 mil operagdes. Os recursos sao
para custeio, comercializagao, industria-
lizacdo e para investimentos. Jé o Sis-
tema Sicredi prevé mais de R$ 50,6
bilhdes em financiamentos.

PUBLICOS - O gerente de Desenvolvi-
mento Agro da Sicredi Unido PR/SP. Vitor

Pasquini, explica que, de acordo com a
classificagao de renda bruta anual, os re-
cursos sdo divididos em trés publicos:
Pronaf (agricultura familiar), Pronamp
(meédio produtor) e demais produtores.
Pelo Pronaf, a taxa varia entre 5 e 6%
ao ano. Pelo Pronamp, os juros sdo de
8% ao ano. Para os demais produtores,
a taxa é de 12% ao ano.

LINHAS - Com os recursos controlados,
os associados Pronaf poderdo acessar
até R$ 250 mil. Ja os que se enquadra-
rem no Pronamp poderdo emprestar até
R$ 1,5 milhdo e os demais produtores
poderdo obter até R$ 3 milhdes em fi-
nanciamento. Outras opgdes sao as li-
nhas com fontes de recursos livres, nao
havendo limite de financiamento, de
acordo com a capacidade de pagamento
do associado. Para solicitar o recurso,
€ necessario que o produtor seja asso-
ciado, esteja com o cadastro atualizado
e procure um dos especialistas do agro

em uma de 112 agéncias da Sicredi
Unido PR/SP

SIMPLIFICADO - Pasquini destaca que
0 processo de crédito rural foi muito
simplificado nos Gltimos anos. “Hoje é
possivel contar com tecnologias que per-
mitem volumes de créditos pré-aprova-
dos, em que o associado pode contratar
a operagdo sem sair de casa, COmo a
CPR Fécil. A Sicredi Unido PR/SP esta
sempre evoluindo para atender as ne-

IDR-Parana completa 50 anos

Recepcionadas pelo Secretério da Agri-
cultura e do Abastecimento, Norberto
Anacleto Ortigara, e pelo diretor-presi-
dente Natalino Avance de Souza, mais
de 400 pessoas, entre autoridades, li-
derancas, pesquisadores e técnicos li-
gados a agropecudria, participaram dia
30/6 da solenidade comemorativa dos
90 anos de atividades em pesquisa
agronomica do IDR-Paran (Instituto de
Desenvolvimento Rural do Parana -
lapar-Emater), em Londrina.

CINQUENTENARIO - O cinquentenério
remete ao aniversario do antigo lapar
(Instituto Agrondmico do Parana), cen-
tro de pesquisas voltado a agropecuaria

fundado em 1972 e integrado ao IDR-
Parana por reforma administrativa em
dezembro de 2019, fusdo que englobou
também a Emater-PR (Instituto de As-
sisténcia Técnica e Extensdo Rural), a
Codapar (Companhia de Desenvolvi-
mento Agropecudrio do Parand) e o
CPRA (Centro Paranaense de Referén-
cia em Agroecologia).

CUMPRIMENTO - A Cocamar endere-
cou correspondéncia assinada pelo pre-
sidente executivo Divanir Higino, cum-
primentando o IDR-Parana pelo seu cin-
guentendrio e destacando varias reali-
zagbes como resultado da parceria
entre ambos.

k!

%

Evento contou com a presenca de mais de 400 pessoas

cessidades dos associados com o com-
promisso de contribuir para a melhoria
da qualidade de vida”.

RECORDE - Na safra 2021/2022, a coo-
perativa teve recorde de liberagao, atin-
gindo R$ 1,7 bilhdo de crédito rural.
Foram mais de 8 mil familias beneficia-
das, que com os recursos puderam de-
senvolver suas atividades no campo.
Para a safra 2022/2023, a expectativa
é registrar novo recorde na concessao.

tem Desenvolvimento Rural’
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Chegou a novidade
que voce esperavas

TEBUCONAZOLE + AZOXISTROBINA

Maior sequranca para a sua lavoura contra as doencas foliares.

& nortox.com.br
PODE CONFIAR.

EDANORTOX,  ©/NortoxBrasil tEbUCO A

@nortoxsa

@ /nortox-sa - C ELLEH

VMA MANUTENGAO HIDRAULICA EM BOMBAS,
COMANDOS, CILINDROS, PULVERIZADORES,
CONJUNTO DE HIDRO DE COLHEDORAS,

Manutengao & Automacao Industrial GUINCHOS, MANUTENGI\O E REFORMAS

i

- AN

0 7 TN [0

- =

E’ ml’fl A Jw 3‘!’4‘ VL ISE) Wy e \'LL«,J e X N J N
44 3028 3200 vma manutencao Rua Pioneira Gertrude Heck Fritzen, 5303 - Jd. Portugal
98823-9445© industrial 9 vma@vma.ind.br @ (em frente ao refrigerante Ouro Verde, na marginal do Contorno Sul)
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Lembrancas da nossa historia

Por Andreé Luiz Botelho Eugenio

|4, leitor! Na edigdo deste més

contaremos a histdria do pri-

meiro trator fabricado pela
John Deere, o Waterloo Boy.

Para compreender como a empresa
chegou a construgao do primeiro equi-
pamento no ano de 1918 precisamos
contar um pouco da histéria desta cen-
tendria companhia estadunidense. Tudo
comegou quando John Deere, acom-
panhado de sua esposa e cinco filhos,
migrou do estado de Vermont para lli-
nois, fugindo da bancarrota econdmica
em busca de melhores oportunidades.
0 pais vivia uma intensa crise econd-
mica e tal decisdo representaria a
grande mudanca em sua vida.

Como ja era ferreiro de oficio, John abre
uma ferraria no novo estado, na cidade
de Grand Detour, visando atender as de-
mandas dos agricultores da pradaria
produzindo arados de ferro fundido. Em

e

“Eu nunca colocaria

0 meu nome em um
produto que nao
tivesse em si o melhor
que ha em mim.”

Frase dita pelo sr. John
Deere e impressa na
parede do museu da
companhia.

pouco tempo observou que o produto
nao era tao eficaz no solo mais pegajoso
daquela regido, pois as laminas risticas
de ferro fundido tinham de ser raspadas
constantemente para retirada da lama
que se acumulava. Mesmo sendo bas-
tante requisitado em funcdo das cons-
tantes quebras dos equipamentos, John
buscou a inovagdo como medida de ala-
vancagem de seu negocio.

Depois de muita observagéo, John de-
senvolve uma lamina de aco polido, com
novo formato, a fim de ter um melhor
rendimento naquele tipo de solo. A par-
tir daf as vendas de seu novo produto
deslancharam e a empresa passou a

vender milhares de unidades, amplian-
do as vendas a cada ano. Mas como se
deu o salto tecnoldgico para a produ-
cao de tratores?

Depois de algumas tentativas frustra-
das de produzir um trator prdprio, a di-
recdo da companhia hesitava em seguir
tentando desenvolver tratores. Até que
em 1918 a Deere & Company compra a
Waterloo Gasoline Engine Company, em-
presa responsavel pela criagdo de mo-
tores a combustao (movidos por gaso-
lina e querosene) e desenvolvedora da
primeira versao do trator Waterloo Boy.
Depois de uma longa pesquisa de mer-
cado, Charles Deere, filho de John que

dCervo
coCamar

agora administrava a companhia, cons-
tatou que o trator mais eficaz do merca-
do era de fato o Waterloo Boy, optando
assim pela compra da empresa que 0
desenvolveu. A partir daf a John Deere
segue na fabricacdo do equipamento atée
0 ano de 1923, quando passam a pro-
duzir 0 novo modelo D, que seria fabri-
cado ate 1933.

"&u,womtcy isse, na Cocamar...”

A Cocamar conta com uma matriz da concessiondria da John Deere desde o ano de 2016, situada na cidade de Maringa, seis filiais

distribuidas pelo interior do Parand nas cidades de Paranavai, Cambé, Cornélio Procopio, Ivaipora, Apucarana e Andird. Além

das mencionadas, sdo trés filiais express nas cidades de Sao Pedro do Ivai, Queréncia do Norte e Sdo Jorge do Ivai.
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Classificados

VENDO COLHEITADEIRA Massey Ferguson 1986, cabinada, modelo 3640, valor a
combinar. TROCO por Colheitadeira Advanced 56-50. Tratar pelo fone 43 99139-
0231.

VENDO COLHEITADEIRA Massey Fergusson 56-50, nao cabinado, ano 1985-B, em
bom estado de conservacao, revisao em dia, lataria, mecanica e com pneus bons,
acompanha uma Espigadeira 4 linhas original da Massey Fergusson ano 1993, Valor: R$
40.000,00. Contato com Gilmar pelo fone 44 99135-2934 (Vivo) ou 4599929-1270(Tim).

VENDO Colheitadeira SLC- JOHN DEERE 1175, Tratar pelofone: 4399152-9861.

quipamentos .“('9'5

PLATAFORMA DE MILHO SLC 4 linhas ano 93, Valor a combinar. Tratar com Paulo
RobertodaSilva,fone 4399966-4582.

PULVERIZADOR DE LARANJA, (BERTO), Modelo Omega, 2.000 litros, - Cambé/PR.
Tratarcom4399936-06010u99936-0877.

ESPARRAMADOR ICOMAGRI no valor de R$ 10.000,00 e um PULVERIZADOR JACTO
600 Litros novalordeR$ 15.000,00. Tratar com Vanderley Sanches 043 99616-8515.

VENDO CASA NOVA, em Floresta, Valor R$ 145.000,00, Aceita-se troca por imével
rural. Pagamosadiferencadovalor. Tratar c/Denise Kobata 4499917-0742.

VENDO CASA em Mandaguacu, de material, aprox. 70m2, na Rua Geraldo de Jesus
Ramalho, 244. Aceita-se caminhdo graneleiro no negécio. Valor: R$ 120.000,00. Tratar
4399665-68880u4399619-8884.

VENDO Caminhao Mercedes 1113, motor 1313 NOVO, trucado, cor verde, 10 pneus
novos, ano 1968, cabine alta. TROCO por colheitadeira Advanced 56-50. Tratar 43
99139-0231.

ALUGO BARRACAO novos de 299,99 m? cada, conjugados, na Av. Américo Belay
(Maringa-PR), proximos ac contorno norte, com 2 banheiros, 1 cozinha, cercaelétrica,
iluminacdo.R$2.900,00 mensais + IPTU (cadabarracdo). Tratar 44 3226-1720.

VENDO Imével de dois andares em Londrina-PR, com 1260 m? de area construida.
Possui 7 lojas e 24 salas comerciais. Valor a combinar. Tratar 43 3037-9788 ou 43
99997-2126.

VENDO CHACARAS rurais de 20.000 m? cada. Est3o localizadas em Sarandi, na estrada
Santa Fé, Km 10, sdo proximas do fundo da estancia Zauna. Em uma das chacaras eu aceito
implementos agricolas em bom estado no negdcio. Para mais informacdes ligue.
(44)99860-7737 com Maria Joseé.

VENDO CHACARA com 82.764m?, na estrada Jurupoca, a 1.500 metros do asfalto, em
Umuarama. Possui casa de madeira boa, curral de gado, energia elétrica, roddo d'agua,
formado de mombaga, 2.000 pés de eucalipto alonado e 7.000 pés de eucalipto. Valor: R$
550 mil. Tratar com José Costa, tel. (44) 99927-6678.

VENDO SiTIO com 58.4 alqueire, mais 02 alqueires de reserva legal, totalizando 60,4
alqueires, Sendo: 02 Alqueires com eucaliptos, 16 piquetes, mais 02 pracas de alimen-
tacdo, mangueira, 03 casas, 02 Barracdes, Area de lazer, sauna, pomar, toda cercada (cerca
arame liso - 06 arames). Tratar com Caroline - Araruna/PR - (44) 3562-1196.

VENDO SITIO de 7,50 alqueires em Maringd, localizado na estrada Romeira, pagamento
com plano lavoura/soja, Valor 3.800 sacas de soja por alqueire, Tratar com (66) 98156 7387
(Tim), (66) 98102 6464 (WhatsApp).

VENDO PROPRIEDADE em Jaguapita-PR, com 35 alqueires de terra roxa, plantado laranja,
de porteirafechada. Tratar com Jodo Ricardo Bortolassi, fone (43) 99930-6562.

ARRENDAMENTO de terras, 64 alqueires na cidade de Tapejara/PR, préximo da Unidade de
Cianorte; Fazenda Pau-Marfim; Cultura fica a critério do arrendatario. Valor a Combinar,
Tratar com Osvaldo Hamnnosuke Suzuki (44) 3354 0850 ou (44) 99713 0520

VENDO LOTE de terra com 7,50 alqueires, localizada a 3km do Jd. Oriental em Maringa,
estrada miosétis, lote 19-C-2 e 19-C3 - Valor de R$ 400,000.00 por alqueire e aceita contra
propostas a vista. Tratar com Sérgio Pereira, (44) 99103 6457.

PARCEIRA FAZENDA em Paranacity-PR. Area de 15 alqueires ao redor (ndo para soja).
Com 4 casas, 4 barracdes (o maior com 800m?), todos com piso de concreto, luz trifasica,
agua encanada e poco artesiano, lavador de caminhdes, curral, entre outras benfeitorias.
Parceiro para criacao de carneiro, codorna, cabritos, galinha poedeira caipira ou outros
animais. Plantar laranja, mogno ou colorau. Tratar (44) 99972-0804.

VENDO PROPRIEDADE no municipio de Janiépolis (PR), 62 alqueires, sendo 57
agricultaveis, para mecanizacao. Interessados entrar em contato pelo tel. (44) 99138-2805.

VENDO SITIO na estrada do Guerra em Maringa, a 3 km do Jardim Oriental, com 7,5
algueires. Forma de pagamento: 5.000 sacas de soja por alqueire. Interessados entrar em
contato pelo tel. 44 99103-6457, falar com Sérgio. OBS: prazo para comprador que seja
cooperado tradicional da Cocamar.

ARRENDAMENTO de terras, na cidade de Nova Andradina (MS), Fazenda Nossa Senhora
de Fatima, saida para Campo Grande, Km 23, lado direito, com 435 hectares. Interessados
entrar em contato pelo tel. 44 991372128, falar com Vicente Mendes Pereira Filho em
Maringa.

VENDO FordRanger XLS 2.3, ano/mod: 2008/2009, gasolina 16 v, preta, vidro elétrico,
ar condicionado, pneus BF, 3 lugares, 148 mil km. Valor a combinar. Tratar 18 99773-
3540 com JoséLazaro Tusco.

VENDO OU TROCO FIAT Strada Trekking 1.6 completa, ano 2014, com 88.000km, na
corbranca.R$ 40.000.00. Tratar com Marcelo Carrara4399875-4663.

VENDO OU TROCO APARTAMENTO de 03 quartos, sala, cozinha e banheiro, com
area de servigo e garagem para 01 carro. Area util do imével 70 mts2. Rua Botafogo
409, proximo ao Cesumar. Preco a combinar, Troco porimével em Jaguapita - PR. Falar
com Marcelo Sandolinotelefone(43)99961-6291.

VENDO CHACARA de 2,90 alqueires em Qurizona, com pogo artesiano, piscina aquecida,
campo de suico iluminado e muito mais benfeitorias, contato 44 98840-1122.

ALUGO BARRACAO avenida Morangueira, n° 3607 e 3621 - Jardim Dias |, 4 Banheiros
(sendo 1 para deficientes), 4 pontos de ar condicionado, Portdo de entrada medindo 5,50 x
5,00m, 225 m? de estacionamento na frente do barracao, mesanino, escada e banheiros
com piso porcelanato. Valor do aluguel de cada barracdo: R$ 9500,00. Tratar pelo fone (44)
3226-1720.

VENDO Belina 4x4, ano 1986, cor dourada, Unico dono, roda livre, chave geral, direcdo
hidraulica,impecavel. Tratar pelofone 433254-3441,com Osvaldo.

VENDO Lona de algodao, usada uma vez, conservada, no tamanho de 12 metros x 8
metrosnovalordeR$ 3.000,00. Tratarnofone (44) 3263-44450u99914-4445.

Cooperado, esse espaco
é seu. Para anunciar, solicite
ao gerentede suaunidade.
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MEMORIA

0 que fazemos em vida,

ecoa pela eternidade

Em memoria daqueles que deixaram seu legado na historia da Cocamar,
falecidos entre 20/05/2022 e 20/06/2022

José Roberto de Oliveira
* 09/05/1960 1 10/02/2022

Cooperado da unidade de Paicandu
desde 16/03/1999

Gilberto Marques

* 22/07/1945 1 01/03/2022

Cooperado da unidade de Doutor
Camargo desde 17/07/1980
Mitsuno Yamamoto

* 25/12/1936 1 27/04/2022

Cooperado da unidade de Arapongas
desde 20/08/2010

Paulo Alves Nunes

* 09/11/1940 + 05/05/2022

Cooperado da unidade de Cambé
desde 15/09/2010

Euridice Cairrao Depieri
* 07/09/1941 1 20/05/2022

Cooperada da unidade de Cambé
desde 02/08/2010

José Ferreira da Silva Filho
* 14/08/1940 + 29/05/2022

Cooperado da unidade de Maringa

desde 17/02/1984

Genésio Valentini

% 24/08/1936 1 12/06/2022

Cooperado da unidade de Jussara
desde 20/02/2003

Anida Sofia Marquet Fiss
* 15/01/1927 1+ 12/06/2022

Cooperada da unidade de Queréncia
do Norte desde 25/01/2018

Kazuyoshi Kobayashi

* 14/03/1927 1 14/06/2022

Cooperado da unidade de Sertaneja
desde 07/07/2010

Romualdo Romao Ruivo
* 07/02/1930 1 19/06/2022

Cooperado da unidade de Séo Jorge

do Ivai desde 02/10/1978

Angela Galhardo Martins
* 14/09/1925 1 24/06/2022

Cooperada da unidade de Sao Jorge
do lvai desde 21/05/2014

@ cocamar

n cocamarcooperativa

cocamar.com.br

Propnedade com 15 alqueires em Paranacity/PR, com 4 casas e

4 barracdes reformados, luz trifasica, agua encanada e pogo o\

artesiano. Ideal para criar carneiro, cabrito, galinha poedeira
caipira, bezerros, efc. Plantar laranja, mogno, colorau, cogumelo,
pimenta, etc. Vamos fazer uma parceria? (44) 99972-0804 ©.
Se der certo poderemos aumentar mais 12 alqueires.

ARRENDO OU
FAGO PARCERIA

gg:b Piscicultura Z;";’:;?,?:os
I P 99914-44450

CRIAR PEIXES E NOSSA PAIXAO

RECICLAR E PRECISO

EMPRESA AMIGA DO
MEIO AMBIENTE

e e
e

CATRACAS = MAQUINAS DE ESTICAR ARAME
DOBRADICAS - CORREDICAS  TRINCOS

FERRAMENTAS < E MUITO MAIS

¢ Rua Pion. Victério Marcon, 466
MARINGA « PARANA- BRASIL
® 443027-2288 & 0800 602 2288

23 wew cinfer com i
® a<interoncial

«3263-4445

Venda de Alevinos cultivados
e nativos, Filé de Tilapia,
Aeradores, Acessorios, temos
tudo o que vocé precisa para
a criagao de peixe.

O melhor Filé de Tilapia
fresco da regido.

Transcocamar

44 3218-3600 | 0800 704 4766

SRR
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CONSORCIO TOYOTA

NUNCA FOI TAO FACIL
REALIZAR O SONHO DE
TER UM TOYOTA!

- Juntos Salvamos Vidas.
L

VANTAGENS DO CONSORCIO TOYOTA

@ CASHBACK TOYOTA COMUNICACAO |
v Parte da sua carta de crédito A ’ [\
volta pra vocé usar em acessérios :: DIGITAL ] % ’ / % -
‘ e documentacgao para seu Toyota. Todas as comunicagdes (e X ‘q-.
= do Consorcio Toyota serao

totalmente digitais.

CONCIERGE I‘g‘\ ATENDIMENTO

Receba apoio e orientacao )

para a etapa de faturamento o HUMANIZADO

do seu carro. Conte com uma equipe de especialistas
para tirar suas dividas sempre que preciso.

SIMULAREMOS O MELHOR _
PLANO DE CONSORCIO PARA QZ?:SZ%QLLEZS:; Sa_”;a
O SEU MOMENTO DE VIDA P pp

Maringa Campo Mourao @ TOYOTA

© Av. Colombo, 3669 @ Rua Miguel Luis Pereira, 475
OO0 (44) 3221-5000 O (44) 3068-3010 ©® @nomamotors @ nomamotors.com.br
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