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Jornada do Cooperado
mostra que Gocamar
esta no caminho certo

Visando a exceléncia no atendimento, a cooperativa tem feito avaliacoes periddicas
medindo a satisfacao do associado e mapeando os principais pontos sensiveis onde
0 projeto deve atuar. Melhoria dos indices de aprovacao tem sido crescente
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ILPF PREMIACAQ PROGRAMACAO  EXPANSAO ELEICAOQ
Caravana comeca pela Altas produtividades Rally Cocamar de Pérola ganha unidade A importancia
Cocamar e mostra bons $d0 possiveis mesmo Produtividade retorna e Londrina um de escolher
exemplos de em anos dificeis em setembro terminal multimodal candidatos que

sustentabilidade com novidades defendam o setor



UNIAO SOLIDARIA

afée com entidades fortalece campanha

Objetivo foi fomentar o engajamento para que as entidades possam maximizar seus resultados
e oferecer melhor atendimento as pessoas em vulnerabilidade social

ara maior envolvimento das

unidades da Cocamar com as

entidades assistenciais parti-

cipantes da Campanha Unido
Solidaria 2022, foi promovida no dia
19/8 a segunda edigéo do “Café com
as entidades”. Naquela data, colabora-
dores da cooperativa promoveram um
café da manha nas unidades e recebe-
ram diversas organizagoes da socie-
dade civil, oportunidade em que se
reuniram com seus dirigentes para
uma agenda que incluiu participarem de
uma transmissao ao vivo com gestores
da Campanha.

ENGAJAMENTO - O objetivo foi fomen-
tar o engajamento no sentido de que
as entidades possam maximizar seus
resultados, oferecendo melhores con-
dicdes de atendimento as pessoas em
vulnerabilidade social de suas regides.
Promovida anualmente pelo Instituto
CoopConnecta, ligado ao Sicredi Dexis,
com o apoio do Instituto Cocamar, a
Campanha Unido Solidaria teve inicio
em 2018 para possibilitar as entidades
uma fonte de arrecadagéo de recursos
com a comercializagdo de cupons.

CUPONS - Vendidos a R$ 10,00 cada,
0s cupons dao direito ao comprador de
concorrer todos 0s meses a prémios
como Iphone 12 e Honda Start CG160
e ao grande sorteio final, que ocorrerd
em dezembro, oferecendo 3 carros 0
km Fiat Mobi e 3 motos Honda CG Start
160. A entidade que vender o cupom
premiado também ganhara prémios no
sorteio mensal e no sorteio final.

ARRECADAGAD - Em quatro edi-
coes, de 2018 a 2021, a arrecada-
cdo somou mais de R$ 8,8 milhdes
- recursos que ficam inteiramente
com as entidades, para seus aten-
dimentos. Somente em 2021, as
vendas de cupons totalizaram cerca
de R$ 3,5 milhdes com a participa-
cdo de 536 entidades de 135 muni-
cipios, 0 que, segundo a organizagao
da Campanha, impactou 988 mil
vidas.

@cocamar

Cooperado e Cooperativa crescem juntos
Estrada Oswaldo de Moraes Corréa, 1.000, Fone: (44) 3221-3007

Pacheco Formighiei, Cleber Veroneze Filho, Fred Frand Frandsen, Johny
Nakashima, José Rogério Volpato, Luiz Antdnio dos Reis, Luiz Henrique

de Maio), Marilza Beraldi Vendramin (Paranavai), Paulo E. Ricei Siqueira
(Floresta), Renan Barbosa Facina (Jussara) e Ricardo Cypriano (Japura)

UNIDADES - Unidades da Cocamar
estao apoiando mais de 80 projetos so-
ciais que atendem pessoas em vulnera-
bilidade social nas &reas de atuagéo da
Cocamar e neste momento estao aptas
a venderem cupons para cooperados e
colaboradores que também queiram aju-
dar nessa causa. Sao projetos voltados
aos seguintes eixos de atuacao: assis-
téncia social, salde, esporte, educacao,
cultura e meio ambiente que atendem
diversos publicos, desde criangas, e

DIRETORIA EXECUTIVA VALORES

adolescentes, jovens, adultos, mulhe-
res, idosos, pessoas com deficiéncia e
pessoas em tratamento de cancer.

SITE - Adquira seu cupom na unidade
mais préxima, compartilhe essa men-
sagem com seus familiares e amigos
para gerar impacto social e transfor-
mar vidas. Conheca o site de venda on-
line  (https://www.campanhauniao
solidaria.com.br/index.php?action=
show_compre us J.

CEP 87065-240 - Parque Industrial Cocamar - www.cocamar.com.br

CONSELHO DE ADMINISTRAGAQ (2022/2025)

Luiz Lourenco (presidente), Luiz Pio Lonardoni (vice-presidente), Afonso Akioshi
Shiozaki (diretor-secretario), Adauto Lazarin, Anderson Rufato, Antonio César

Pedroni, Paulo Vinicius Tamboriin, Sergio Luis Viddes e Valdomiro Peres Junior. MISSAO
CONSELHO FISCAL 2022 Atender o Cooperado, assegurando a perpetuagdo da Cooperativa de forma sustentavel

Guilherme M. Gomes dos Santos (Assai), Eiderval V. Piazentin Pinto (Primeiro

& cocamar

Fone: 44 3028-5005 - www.jornalcocamar.com.br

) inanir Higino - prgsidente‘ + Rentabilidade * Qualidade + Confiabilidade * Etica * Transparéncia
José Cicero Aderaldo - vice-presidente + Equidade * Pessoas * Responsabilidade Socioambiental + Seguranga

SUPERINTENDENTES POLITICA INTEGRADA DA QUALIDADE

Alair Zago - Administrativo e Financeiro Estamos comprometidos com a obtengéo de resultados e a satisfagao
Osmar Liberato - Operagdes de nossos clientes e cooperados, através da melhoria continua de
Leandro Cezar Teixeira - Relagdo com o Cooperado nossos processos orientados pelos principios da Governanga Cocamar.
Anderson Alves Bertolleti - Negocios 1. Lideranga e governanga. 9, Qualidade e Seguranga
Arquimedes Alexandrino - Concessionarias 2. Estratégia e resultados. do Produto.
3. Riscos. 10. Processos.
4. Relagdes com partes 11. Cadeia de Suprimentos.

Jornalistas: Rogério Recco (DRT-087) e Marly Aires
Editoragéo Gréfica: André Bacarin

Registro: Este periddico foi matriculado no Cartorio
Civil de Pessoas Juridicas da Comarca de Maringa,
sob numero 8, livro B, folha 4.

Representante Local

interessadas. 12. Melhoria. Isa Simdes - 44 - 3028-5005 - 99963-3500
5. Cooperativismo. 13. Pessoas.
7. Social. Ocupacional. Agromidia Ltda - 11 5092-3305
Crescer com rentabilidade 8. Ambiental. 15. Informagao. Guerreiro Agro Marketing - 44 3026-4457 / 99180-4450
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Divanir Higino,
presidente da Cocamar

@ PALAVRA DO PRESIDENTE

Nao desperdice o seu voto,
ajude a eleger candidatos
que defendam o setor

A agricultura e 0 cooperativismo precisam ser protegidos das constantes
investidas por parte de quem age por desconhecimento ou ma-fé

mbora o agronegdcio seja o
carro-chefe da economia, com
grande e indiscutivel contribui-
¢ao ao desenvolvimento do pais,
0 setor precisa contar com uma base
parlamentar forte e sempre pronta a
defendé-lo. E necessario, afinal, estar
protegido das constantes investidas
por parte dagueles que, agindo por des-
conhecimento ou ma-fé, tentam apro-
var leis prejudiciais aos produtores.

Isto acontece também com o segmento
cooperativista, 0 qual precisa estar
sempre atento a movimentagdes dessa
ordem no Congresso Nacional.

Por isso, as proximas eleicdes sao ex-
tremamente importantes e requerem
que os produtores deem a elas a ne-
cessaria atencdo, recomendando-se
gue conversem sobre esse assunto
com seus colegas, familiares e amigos.
Os votos devem ser confiados apenas

oo

a candidatos reconhecidamente com-
prometidos em apoiar as causas e 0
desenvolvimento da agricultura e do
sistema cooperativista.

Para saber quem sao os candidatos que
merecem 0 seu voto, a Organizagéo das
Cooperativas do Estado do Parana
(Ocepar) estd divulgando uma lista
apartidaria nas unidades de atendi-
mento das cooperativas paranaenses,
entre elas as da Cocamar.

Os candidatos indicados sdo conhecidos
por sua conduta e idoneidade nas res-
pectivas regioes e também pela afini-
dade que tém com o setor. Mas, para
fazer parte da lista, foi necessario que
cada um deles assinasse um termo, as-
sumindo de forma expressa o compro-
misso de defender a agricultura e o
cooperativismo.

Levar esse tipo de informagéo aos pro-

dutores faz parte do trabalho educativo
realizado pelas cooperativas, atende
aos seus principios e fortalece a cons-
ciéncia da sociedade sobre um tema
crucial na vida de todos nos.

Nao faz sentido que votos de produto-
res rurais e seus familiares sejam di-
recionados a candidatos represen-
tantes de outras dreas ou movidos
apenas por interesses pessoais. Isto
acontecendo, estaremos enfraque-
cendo uma base de apoio parlamen-
tar que tem atuado firmemente em de-
fesa dos agricultores e de suas coope-
rativas.

0 voto é a oportunidade que o produtor
e suas familias tém de participarem das
decises relacionadas as suas deman-
das e ao proprio futuro da agricultura.
Desperdica-lo € abrir espaco para que
outros decidam por nos. Fagamas, pois,
a nossa parte.

Para saher quem sao os candidatos que merecem
o seu voto, a Ocepar esta divulgando uma lista
apartidaria nas unidades de atendimento das
cooperativas paranaenses




@ CAMPEOES DE PRODUTIVIDADE

Produtor colhe 252,1 sc/alq

mesmo em ano dificil

Resultados do Prémio Cocamar de Superprodutividade surpreendem em safra de soja
que foi uma das mais castigadas pelo clima, com perdas acima de 40% na média geral

s n(meros surpreendem.

Mesmo em uma das safras

de soja mais castigadas pelo

clima, como foi a do periodo
2021/22, com perdas acima de 40%
na média geral das lavouras, ha produ-
tores cooperados que colheram volu-
mes semelhantes aos dos melhores
ciclos. Foi o que revelou o Prémio Co-
camar de Superprodutividade, em sua
112 edigéo, cuja solenidade de premia-
cao aconteceu dia 25/8, na Associagao
Cocamar em Maringa.

PARTICIPANTES - Dos 112 produto-
res inscritos, 21 tiveram suas lavouras
validadas e auditadas, uma vez que a
forte reducdo de produtividade acabou
inviabilizando a participacdo dos de-
mais. Mesmo assim, 15 desses 21
produtores colheram acima de 190
sacas por alqueire e a média geral che-
gou a 201 sacas.

0 primeiro colocado, Rodrigo Moura de Souza, de Sao Sebastiao da
Amoreira, regido norte do Estado, registrou 252,1 sacas por alqueire
(6.251 quilos/hectare). Souza é assistido pelo engenheiro

agronomo Felipe Sutil, da unidade local da cooperativa

A

CAMPERD - O primeiro colocado, Ro-
drigo Moura de Souza, de Sao Sebas-
tido da Amoreira, regido norte do
Estado, registrou 252,1 sacas por al-
queire (6.251 quilos/hectare). Souza
é assistido pelo engenheiro agronomo
Felipe Sutil, da unidade local da coo-
perativa.

EM SEGUNDO - A familia Suguiura, de
Apucarana, também no norte - repre-
sentada pelo casal Keiko e Tiezo, com
a média de 250,95 sacas por alqueire
(6.211 quilos/hectare) -, ficou em se-
gundo lugar. Atendidos pelo enge-
nheiro agrénomo Gustavo Emori, da
Cocamar local, pelo terceiro ano con-
secutivo 0s Suguiura participaram
com premiagao do concurso promo-
vido pela cooperativa.

PREMIAGAD - Os dois vencedores

concorreram pela categoria geral (na
outra, Integragdo Lavoura-Pecuéria-
Floresta, a participagéo foi prejudi-
cada pela severa estiagem que
assolou a regido noroeste). O prémio
para os produtores e técnicos é uma
viagem técnica aos Estados Unidos,
onde, durante uma semana, eles visi-
taram lavouras, instituigdes e a edi-
cao da Farm Progress Show, uma das
maiores feiras tecnolégicas do agro
em todo o mundo, que voltou a ser
presencial.

ESTIMULO - Conforme explicou o ge-
rente geral Emerson Nunes, coorde-
nador do concurso, 0 principal
objetivo da iniciativa é estimular os
cooperados a investirem no aumento
da produtividade por meio da adogao
de manejos e tecnologias apropria-
das.
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INCREMENTO - Desde a safra 2001/
02, quando a média geral foi de 156
sacas por alqueire, tem havido um incre-
mento continuo dos ndmeros do Prémio,
cuja sequéncia so foi interrompida, even-
tualmente, por oscilagdes causadas em
decorréncia de adversidades climaticas.
Mesmo assim, na safra 2021/22, a mé-
dia atingiu 201 sacas/alqueire, enquanto
a média brasileira, segundo a Conab,
ficou em 122 sacas/alqueire.

DESAFIO - Ao discursar para um publico
formado por cooperados, gerentes e
técnicos de varias regioes, entre outros
convidados, o presidente executivo da
Cocamar, Divanir Higino, lembrou que ha
cerca de uma década, quando foi langado
o desafio de produzir 200 sacas por al-
queire, alguns cooperados disseram que
alcancar tal meta seria improvavel.
“Mesmo em um ano tdo desafiador, é
gratificante apresentar os resultados
que estamos vendo”, frisou Higino, con-
cluindo: “o entusiasmo do produtor pelo
aumento da produtividade é o que move
a Cocamar”.

COLHER MAIS - O evento contou tam-
bém com a apresentagao dos campedes
da 3° edicdo do Programa Colher Mais
Soja, promovido pela empresa Timac
Agro, parceira da cooperativa.

CATEGORIA LiQUIDOS - Silvio Nakamu-
ra, de Santo Ant6nio do Paraiso, que re-
cebeu orientacdo técnica do engenheiro
agronomo Fellipe Sutil, da unidade de Sao
Sebastido da Amoreira, venceu com o
maior retorno sobre o investimento e
com a maior produtividade em fertilizan-
tes liquidos, registrando 1,8 sacas/saca
investida e 179,2 sacas/alqueire, res-
pectivamente.

CATEGORIA SOLIDOS - Anderson Maes-
trello, de Uniflor, assistido pelo enge-
nheiro agrénomo Alysson Galbiate, da
Cocamar/Paranacity, venceu com 0
maior retorno sobre o investimento em
fertilizantes sdlidos: 10,8 sacas/saca in-
vestida. Por sua vez, Moisés Ricardo
Souza, de Sao Sebastido da Amoreira,
orientado pelo engenheiro agronomo Lin-
coln Simonini, da unidade local, foi o ga-
nhador na categoria produtividade com
fertilizantes sélidos, alcancando a media
de 228,0 sacas/alqueire.

MEDIA DE PRODUTIVIDADES DOS PARTICIPANTES (SC/ALQ)
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-
Familia Suguiura, de !
Apucarana, segunda

colocada com o presidente

executivo Divanir Higino e o

vice-presidente executivo
José Cicero Aderaldo

A premiagao do Colher Mais,
realizada pela Timac Agro
em parceria com a Cocamar
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Sicredi Dexis

D es ei a ’. n Ues ti r em Aquisicdo de maquinas e

seu agronegocio? O

Construcao, ampliacdo ou

A Sicredi Dexis conta com linhas de crédito EefRunaEe SaRecas:

do Plano Safra 2022/2023 para

investimentos agricola e pecudrio. TR Gl M 2

ou de leite e muito mais!

Consulte seu especialista agro em uma agéncia Sicredi Dexis e conheca as linhas de investimentos com recursos
livres do Banco Nacional de Desenvolvimento Econémico e Social (TFB - Taxa Fixa do BNDES).

Acompanhe a
Sicredi Dexis nas

Rsdes Sociales Sicredi Uniéio PR/SP agora é a\) - =
que por dentro das . a ® -
2ovidades da nosd;a S,cred, Dex’s (“ s,crEd'

Cooperativa.

SAC Sicredi - 0800 724 7220 | Deficientes Auditivos ou de Fala - 0800 724 0525 | Ouvidoria Sicredi - 0800 646 2519
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Cooperados e tecnicos veem
tendencias em tecnologias para o setor

Viagem promovida pela Cocamar com vencedores do Prémio de Produtividade teve, como ponto
alto, a visita a Farm Progress Show, uma das maiores vitrines tecnologicas do agro no mundo

ma delegacdo da Cocamar for-

mada por produtores e técni-

cos que, ao longo de uma

semana, percorreu algumas
das principais regides produtoras de
graos dos Estados Unidos, esteve no dia
30/8 em Boone, no estado de lowa, par-
ticipando da edigdo 2022 da Farm Pro-
gress Show. A feira, uma das maiores
em tecnologias para 0 agro em todo o
mundo, realizada anualmente desde
1953, voltou a ser promovida apés dois
anos de interrupgao por causa da pan-
demia da Covid 19.

PREMIO - Os integrantes do grupo con-
quistaram o direito de participar da via-
gem por terem obtido as primeiras co-
locacdes no Prémio Cocamar de Produ-
tividade de Soja, categorias geral e inte-
gracéo lavoura-pecudria-floresta (ILPF),
nas safras 2019/20, 2020/21 e
2021/22.

DRONES - Para o produtor Antonio
César Pacheco Formighieri, que conduz
h& mais de duas décadas um programa
de ILPF em sua propriedade na regido de
Umuarama, tecnologias ja disponiveis no
Brasil como a aplicagao com drones, que

Nz

observou na feira e em propriedades vi-
sitadas, terdo grande impacto na produ-
tividade em virtude da maior eficiéncia e
por ndo causarem perdas por amassa-
mento, dimensionadas entre 10 e 15%.

Soja apresenta desenvolvimento normal nas regides visitadas

Atendéncia, segundo ele, é de uma forte
expansao no uso desse servigo nas pro-
Ximos anos.

TECNOLOGIA - Formighieri disse ter se
impressionado, também, com a alta tec-
nologia de precisao de plantio que viu na
feira, a qual apresenta digitalmente ao
produtor a eficiéncia da deposigao das
sementes, todas na mesma profundi-
dade. Conforme a umidade do solo, a de-
posigdo pode ser aprofundada até um
limite pré-determinado, revelando ainda
0 teor de matéria organica em todo o
gradiente de plantio, por meio de senso-
res. “Isto auxilia muito na tomada de de-
cisdo, bem como na elaboragdo de
centros de manejo e investigagdo de
cada talhdo”, citou.

INDVAGOES - José Henrique Seko, en-

Expectativa para o milho é de alta produtividade

genheiro agronomo da unidade de aten-
dimento da cooperativa em Ibipora, re-
sumiu: “a Farm Progress Show é uma
conexao de empresas do agro com agri-
cultores do mundo inteiro em um s
lugar”. Segundo ele, inovagdes séo de-
monstradas ndao s6 em novos equipa-
mentos agricolas, tratores e colhei-
tadeiras, como também em sementes,
defensivos e startup’s do setor. A feira
serve, ainda, para que fabricantes cap-
turem novas demandas e solugdes nas
Seus contatos junto aos visitantes.

EQUIPAMENTOS - “Os norte-america-
nos se destacam muito por inovar”, co-
mentou Renan Facina, agricultor de
Jussara, mencionando também a ampla
diversidade de equipamentos que fo-
ram vistos na feira, entre eles um robo
avaliado em R$ 100 mil para gy
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Unindo forgas no campo

Para a devida aplicagdo de um produto, deve ser utilizado o equipa-
mento adequado, de maneira que o alvo bioldgico seja efetuado com
eficiéncia, economia e seguranca. Sendo que, até 70% dos produ-
tos pulverizados nas lavouras podem ser perdidos por motivos diversos.
Por isso, € importante que:

1° Verifique o seu equipamento (mandmetro, mangueiras, etc);

2° Escolha o produto correto com uma identificacao do alvo bioldgico;
3° Conheca as caracteristicas dos produtos a serem aplicados;

4° Obedeca a ordem de deposicao no tanque de pulverizagao;

50 Atencao as condi¢des climaticas para a escolha do melhor momento

para aplicacao.

Entre em contato e conhega nosso servico!

(V) 44| 4009 - 3851 44| 9.9172 - 4856
O Av. Carneiro Ledo, 65, 14° Andar - Zona 01 - Maringd/PR

PARA UM MELHOR
CUSTO BENEFICIO
EM GRAXAS E
ROLAMENTOS,

VA DE !

53 T = JLTIUSO ESPECIAL PARA ROLAMENT
E mais que top, e > | Litio MP2 Azul

—
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» P monitoramento  de  pragas,
capaz de “tomar conta” de uma area de
1,5 mil a 2 mil hectares e cuja varredura
pode ser feita, inclusive, durante a noite,
emitindo relatérios detalhados. Curiosa-
mente, a tecnologia € brasileira, conce-
bida por uma empresa de Aragatuba
(SP) e ja com fila de espera para o for-
necimento do produto. “Muitos dos
equipamentos que eles utilizam sao com-
pletamente diferentes dos nossos, de-
vido as caracteristicas da agricultura
local, sdo maquinas maiores e mais tec-
noldgicas”, pontuou Felipe Sutil, enge-
nheiro agrénomo da unidade de Sdo
Sebastido da Amoreira.

PARIDADE - O produtor Cleber Vero-
neze, de Maringd, avaliou que ha uma
distancia menor, hoje em dia, entre as
tecnologias empregadas pelos agriculto-

res norte-americanos e Seus colegas
brasileiros. “Antigamente a gente vinha
na Farm Progress Show e via maquina-
rios que nem imaginava”, disse, exempli-
ficando que um dos estandes mais
visitados, o da John Deere, mostrou mé-
quinas praticamente iguais em relacdo
as que sao oferecidas no Brasil. A novi-
dade ficou por conta da maior colheita-
deira dessa marca, ainda em fase de
langamento.

VITRINE - “Alguns tipos de produtos sao
langados na feira e depois vao para o
Brasil”, comentou o engenheiro agro-
nomo Rodrigo Sakurada, gerente técnico
da Cocamar, salientando que a feira &,
portanto, uma vitrine na qual se pode
saber, com alguma antecedéncia, o que
os produtores brasileiros vao ter a sua
disposigao nos anos seguintes.

0 grupo na Farm Progress Show, na terca-feira

AT

O

em Boone

vt

Lavouras apresentam bom desenvolvimento

Sobre a situagao das lavouras de soja e
milho, a comitiva da Cocamar ndo obser-
vou déficit hidrico nas regioes visitadas
em lllinois e lowa, os dois principais pro-
dutores de graos do pais. Renan Facina,
agricultor em Jussara e integrante do
grupo, contou que, ao menos visual-
mente, o desenvolvimento das plantas é
normal.

PLANEJAMENTO - Em conversa com
colegas norte-americanos, 0s brasileiros
foram informados que problemas com
falta de chuvas estao ocorrendo mais
pontualmente a oeste. “Como eles tém
somente uma safra por ano, o que se vé

0 produtor Denis Campbel com o gerente técnico Emerso Nunes

é muito planejamento e capricho, tudo
bem cuidado”, destacou Facina. Duas fa-
zendas visitadas pelos brasileiros no es-
tado do lowa confirmam que o clima tem
favorecido o desenvolvimento das lavou-
ras, ja na reta final. Uma delas, a da fa-
milia do produtor John Maxwell.

QUINTA GERACAD - Os Maxwell estao
na quinta geragdo, mas foi John, com
seu espirito empreendedor, quem revo-
lucionou a propriedade, expandindo-a e
introduzindo novos negdcios. Adquiriu
terras baratas, por 1,6 mil dolares o
hectare, que hoje nao valem menos de
30 mil cada. Séo cultivados cerca de 2

R
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mil hectares de soja e milho e a projecao
é colher 18 mil quilos de milho por hec-
tare. A familia de John mantém, ainda,
dez mil suinos, possui gado de corte e
leite e é reconhecida pela qualidade de
seus queijos. Com a estrutura leiteira in-
teiramente robotizada, os Maxwell |4
conquistaram varias premiagdes por sua
alta produtividade.

TECNIFICADA - A outra fazenda que re-
cepcionou o grupo da Cocamar foi a da
familia do produtor Denis Campbel. Alta-
mente tecnificada, possui 3,8 mil hecta-
res e cultiva 1,2 mil com milho para
semente. Faz aplicagbes de fungicida
com drone e a expectativa € colher, por
hectare, em média, 5 mil quilos de soja
e 16 mil quilos de milho.

Brasil x EUA

0 engenheiro agronomo Felipe Sutil,
de Sao Sebastido da Amoreira, des-
tacou que as altas produtividades
norte-americanas de milho, em al-
guns casos na faixa de 15 a 18 mil
quilos por hectare, sao creditadas
nao s6 ao nivel tecnoldgico com que
sao conduzidas, mas também a fato-
res como a exuberante fertilidade do
solo do Meio-Oeste, onde predomina
a “terra preta”, enquanto o0s solos
brasileiros apresentam elevada aci-
dez.

SOJA E MILHO - A maior quantidade
de horas/luz, por ser o periodo de
verdo nos EUA, também contribui, ao
passo que no Brasil a maior produgédo
de milho se da durante o inverno.
Sutil foi taxativo: “Em relagdo ao

milho, estamos muito atras, mas
quanto a soja, temos mais potencial
do que eles”.

PRAGAS - Por causa do frio severo,
0s produtores norte-americanos so-
frem muito menos com o ataque de
pragas do que nds no Brasil”, afir-
mou o agricultor Cleber Veroneze, de
Maringa.

REFERENCIA - “Em alguns aspectos,
os produtores brasileiros sdo melho-
res que 0s norte-americanos”, co-
mentou o gerente técnico Rodrigo
Sakurada, referindo-se, por exemplo,
a palhada que serve de cobertura e
protecdo para o solo, e 0 proprio
plantio direto, em relagao aos quais
0 Brasil é referéncia.

Jornal de Servigo Cocamar |9
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DIAGNOSTICO

Jornada do Cooperado mostra
ao do produtor

crescente aprovac

A proposta é implantar a cultura de exceléncia no
atendimento, indispensavel para uma organizacao
moderna e em permanente crescimento

endo em mente a meta de ofere-

cer sempre um atendimento com

exceléncia ao cooperado, com

foco na melhoria continua da ex-
periéncia e dos processos, prestando
um servigo que atenda as demandas do
produtor, a Cocamar colocou em prética
a Jornada do Cooperado. E a participa-
cao crescente dos associados, assim
COmo 0s avangos conquistados nas ava-
liagbes, que evidenciam o contentamen-
to do cooperado com a sua cooperativa,
mostram que a Cocamar estd no ca-
minho certo.

ENCELENCIA - “A cooperativa existe
para que o cooperado tenha mais ren-
tabilidade em seus negdcios, mas pode-
mos fazer isso prestando a ele um
atendimento e servigos de exceléncia
com a proximidade de um relaciona-
mento que SO a cooperativa, por ser a
sua segunda casa, é capaz de oferecer.
Dono e ao mesmo tempo fornecedor e
cliente da Cocamar, o cooperado precisa
sempre ser correspondido em suas ex-
pectativas ao ser atendido, o que se
traduz em satisfacao. Isto acontecendo,
ele serd um cooperado ativo, com senso
de pertencimento e que contribuira para
fortalecer a estrutura cooperativista”,
afirma o presidente-executivo da Coca-
mar, Divanir Higino.

PLANEJAMENTO ESTRATEGICO - O
projeto, um dos mais importantes para
a cooperativa, surgiu como parte do
Planejamento Estratégico da Cocamar,
em 2020, e teve como prioridade, nesta
primeira etapa, os cooperados, ava-
liando também como melhorar a expe-
riéncia dos colaboradores, ao longo de
todas as etapas da sua jornada como
colaborador Cocamar. As medicoes de
NPS, entretanto, s6 comegaram em

2021 e os resultados mostram a me-
lhoria continua.

PIONEIRISMO - “A proposta € implan-
tar a cultura de exceléncia no atendi-
mento, algo indispensavel para uma
organizagao moderna e em permanente
crescimento”, ressalta o Gerente de
Cooperativismo Jodo Sadao, acrescen-
tando que a pratica é comum entre as
melhores empresas em atendimento e
promocdo de melhor experiéncia ao
cliente, sendo a Cocamar pioneira entre
as cooperativas agricolas neste pro-
cesso de medigdo de NPS.

INDICADOR - O NPS é um indicador
global que mede o grau de lealdade de
um cliente, uma forma de medir o con-
tentamento do cooperado com a sua
cooperativa. Na Cocamar, essa medida
é realizada através de uma pesquisa na
qual o cooperado avalia de 0 a 10 a pro-
babilidade de recomendar os servigos e
produtos da cooperativa para outros
cooperados, familiares ou amigos. Além
do indicador, os comentérios recebidos

na pesquisa dao origem aos planos de
acdo nas unidades.

MAPEAMENTO - A especialista da Area
de Experiéncia do Cliente/Cooperado,
Alessandra de Almeida Bisanha, co-
menta que num primeiro momento a Co-
camar realizou um grande diagndstico
visando entender o0 que o cooperado diz,
pensa e sente, com 0 mapeamento dos
principais pontos de contato ao longo da
jornada dele com a cooperativa, indi-
cando os pontos sensiveis onde a Coca-
mar com a area de experiéncia do
cooperado deve atuar. “A avaliacdo vai
desde o momento que o cooperado de-
cide se associar, quando ele tem a es-

colha de entrar na cooperativa, na com-
pra dos produtos, durante o acompa-
nhamento da producdo e recebe su-
porte da cooperativa, até quando con-
solida a sucessao”, diz.

RESULTADOS - “Quando comegamos a
medir o indice de aprovacéo da coope-
rativa entre os cooperados, em 2020,
este era de 99%. Para o ciclo 2021 a
meta era obter um NPS de 63%, alcan-
cando, entretanto, jd em junho, 66%,
fechando o ano com 74% de aprovagéo.
Para o ciclo 2022, a meta era chegar a
72%, mas, em julho deste ano mais de
75% dos associados disseram que
recomendariam a Cocamar a i

PESQUISA DE NPS | JULHO 2022 @ cocamar

NPS e Meta NPS
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com as solucoes
da Viter.

Com as solucoes da Viter, a marca de insumos
agricolas da Votorantim Cimentos, vocé
obtém a melhor correcao e nutricao do solo,
além de proteger as folhas e frutos dos efeitos

nocivos do excesso de raios solares.

A solucao para o equilibrio de bases
com Calcio, Magnésio e Enxofre em
aplicacao Gnica.

* Corrige o pH em profundidade;

* Condiciona o solo;

* Melhora o ambiente produtivo;

* Proporciona manutencao da fertilidade;
» Otimiza a gestao operacional e logistica.

Acesse nosso site
para mais informacoes:
viteragro.com.br
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outros produtores, amigos e familia-
res”, cita Sadao.

MELHORIA CONTINUA - Na mesma
linha, outros ndmeros das pesquisas re-
alizadas mostram a percepgao positiva
que os cooperados tém de sua coope-
rativa. No quesito “Satisfacdo na En-
trega da Produgéo” na safra de soja
2020/21, a nota média dada pelo coo-
perado foi de 64%, na safra de milho
2021/21, esta foi de 83%, e na safra
de soja 2021/22, chegou a 89%, mos-
trando a melhoria continua. O mesmo
ocorreu no quesito “Satisfagao na Com-
pra de Insumos” - na cultura de verdo
2020/21 a nota media foi 78%, na cul-
tura de inverno 2021/21 foi 88%, e na
cultura de verdo 2022/23 chegou a
93% - e no quesito “Satisfacdo na As-
sisténcia Técnica”, na safra de soja
2021/22, a nota foi 93%.

GERIR - “Com os dados em maos pode-
mos gerir a experiéncia do cooperado e
melhorar a satisfagao nas relagdes com
a Cocamar, aprimorando o atendimento
nas unidades, aumentando a disponibili-
dade de tempo para suporte do agro-
nomo, fornecendo novas ferramentas
para uma assisténcia técnica on-line,
além de presencial, melhorando a comu-
nicacdo e fortalecendo a seguranga na
relagdo cooperado/cooperativa e forta-
lecendo os programas de desenvolvi-
mento e transformagdo do produtor
rural, aumentando seu protagonismo”,
explica Alessandra.

GRUPOS - Dentre os grupos formados
durante o projeto, a partir do diag-
ndstico inicial, estao os de restrutura-

DIAGNOSTICO

Prrpenian sl sl ey
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aplicagho de

| Processo de
pesquisa

Priorizagiio de
dreas foco

cdo do processo de venda de insumos e
produtos das unidades; reestruturagao
da rotina de assisténcia técnica dos
agrénomos; atendimento aos produto-
res nas unidades; reavaliacdo da comu-
nicagao e tratativa das objeges sobre
as etapas de recebimento de grédos das
unidades; implementagéo da governanga
das diretrizes de comunicacdo aos coo-
perados na rotina das unidades; e es-
tratégias de engajamento dos coope-
rados.

PARTICIPAGAD - “A Cocamar esté ou-
vindo o produtor para entender como
ocorre sua interagdo com a coopera-
tiva, 0 que é bom e deve continuar e o
que precisa ser corrigido em cada uni-
dade. Os comentarios ajudam a enten-
der o que é melhor para o produtor. E
importante que o cooperado participe
opinando, respondendo com comenté-
rios, explicando o que pensa e o que
pode melhorar, e ndo s6 dando uma
nota. Os comentarios feitos pelos pro-
dutores nas pesquisas é que geram as
acoes de melhorias implementadas.
Quanto mais produtores participarem,
melhor, pois a pesquisa se torna mais
fiel a realidade”, ressalta Sadao.

0 QUE E FEITO - O gerente de coopera-
tivismo cita que mensalmente ocorrem
as reunioes de governanga, em todos 0s
niveis, para discussao dos dados das
pesquisas e posterior implementacéo de
melhorias, que sdo monitoradas pela
consolidacdo dos planos de acdo. Més a
més, o status das agdes sdo acompa-
nhadas e novas agdes sdo propostas, de
acordo com possiveis desvios identifica-
dos por meio da declaragéo dos coope-
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rados. “Por isso, é muito importante,
além da nota atribuida, o comentario

A

para explicar o porqué”, enfatiza.

PROTAGONISMO - Com sua gestdo
profissional, a Cocamar se sobressai no
universo das grandes corporages por
possuir um longo e reconhecido histo-
rico de inovagao, de transparéncia no
relacionamento com os cooperados e 0
mercado (que incluem politicas bem de-
finidas de governanga), da indiscutivel
qualidade de seus produtos e também
0S COMPromissos que assume, CoM pro-
tagonismo, para o desenvolvimento eco-
ndmico das regides onde atua. Por tudo

= dvdin 30 Lol T TR @ argad-

e
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isso, estd consolidada entre as melho-
res e mais respeitadas cooperativas do
pais. “Ao implementar a Jornada do
Cooperado, nos mantemos na linha da
inovag&o ao evoluir para um outro pata-
mar de atendimento. A largada foi dada
e sabemos o caminho para 0 SUCESSO.
Hoje, estamos muito mais fortes e ca-
pazes, com muita determinacéo e forga,
com a certeza de que estamos no ca-
minho certo”, afirma Divanir Higino.
Sendo complementado pelo vice-presi-
dente José Cicero Aderaldo, "temos que
acelerar com forga para continuar fa-
zendo da Cocamar a melhor cooperativa
agropecudria do Brasil".
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@ JORNADA

Caravana ILPF comeca
pela regiao da Cocamar

Grupo percorrera 10 Estados para conhecer realidades regionais e seus

potenciais, elaborando diagnosticos para auxiliar na expansao do sistema

passagem da Caravana ILPF pela

Cocamar em Maringd, no dia

8/8, constou da realizagdo de

ma oficina na parte da tarde,

no auditdrio principal, ministrada pelo

pesquisador Marcelo Dias Muller, da Em-

brapa Gado de Leite, e uma apresentagao

a noite, na Associagao Cocamar, que reu-

niu representantes da Rede ILPF e lide-
rancas do agro regional.

INICI0 - Foi o inicio das atividades da Ca-
ravana que, ao longo dos préximos 18
meses, vai percorrer 10 Estados para
conhecer as realidades regionais, bem
como seus potenciais, elaborando diag-
ndsticos para auxiliar na expansao do sis-
tema, que atualmente j& atinge 17
milhdes de hectares no pais e deve che-
gar a 35 milhdes em 2030.

MUITO A CRESCER - Ao fazer sua sau-
dacdo, o superintendente de Relagdo
com o Cooperado, da Cocamar, Leandro
Cezar Teixeira, lembrou os dez anos de
fundac@o da Rede e disse que a ILPF [In-
tegracao Lavoura-Pecuaria-Floresta) ain-
da tem muito a crescer no pais.

FALTA UM SEGURD - “Pelo seu poder
transformador, a ILPF tem tudo a ver
com o tema ESG”, destacou, ao justificar
que o sistema gera postos de trabalho,
movimenta a economia e transforma o
local onde é implantado. Teixeira s la-
mentou a auséncia, No momento, de um
seguro para a ILPF, ressaltou a necessi-
dade de qualificacdo da mao de obra e
também de melhorar a capacidade de
convencimento do pecuarista a adotar
essa tecnologia, “que representa um
grande avanco e oferece muitos benefi-
cios para ele”.

PARTICIPAGI\U - Participaram da apre-
sentacdo Renato Watanabe, gerente
executivo técnico da Cocamar; Itamar

Npannas,

Jr., diretor comercial da Soesp Semen-
tes; Roberto Castro, diretor de susten-
tabilidade da Syngenta; Maria Iraclézia de
Araljo, presidente da Sociedade Rural de
Maringad (SRM); Marcelo Dias Muller,
pesquisador da Embrapa Gado de Leite e
coordenador da Caravana ILPF; e Isabel
Ferreira, diretora executiva da Rede ILPF.

EXPANSAD - Para Watanabe, “a ILPF tem
grande capacidade de transformagao, e
quando uma regido se desenvolve com a
aplicacdo do sistema, esse € 0 objetivo”.
Ele lembrou que o pais possui de 70 a 80
milhdes de hectares de areas degradadas,
“0 que daria um novo Brasil rural”.

COMECO DE TUDO - O gerente executivo
técnico mencionou ainda que a regido do
arenito caiud, no noroeste paranaense,
conta com pelo menos 1,5 milhdo de hec-
tares de areas degradadas ou em vias de
degradacao que podem ser incorporados
a esse modelo. “Foi nessa regiao repleta
de limitagOes e gargalos que a Cocamar
comegou a sua historia e com a qual
aprendeu a lidar gragas ao apoio da pes-
quisa”, disse.

CRESCIMENTO - Watanabe acrescentou

CARAVANA -y 1

que a ILPF tem apresentado um cresci-
mento constante. Ele informou ainda que
a cooperativa ingressou no segmento de
carnes para atender a uma demanda de
pecuaristas que buscam um prego dife-
renciado para a qualidade de seu pro-
duto.

BRAQUIARIA - Itamar Jinior citou, em
seu pronunciamento, que a Cocamar foi
preponderante para que a Sementes
Soesp ingressasse no segmento de bra-
quidria ruziziensis, destacando também
que o Estado de S&o Paulo possui ao
menos 9,2 milhdes de hectares de dreas
degradadas, com potencial para serem
aproveitadas em projetos de ILPF. “A ILPF
¢ 0 maior projeto de sustentabilidade
apoiado pela Syngenta”, comentou o di-
retor Roberto Castro, ao ressaltar que
nada € mais importante para o produtor
que a salde do solo.

FORUM NACIONAL - Por sua vez, Maria
Iraclézia de Aratjo lembrou que a Socie-
dade Rural de Maringa promove ha anos
durante as realizagoes da Expoingd, um
forum nacional sobre ILPF, com a partici-
pacao de especialistas e produtores. “E
uma forma de apresentar as vantagens
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desse modelo aos pecuaristas e con-
vencé-los a adotarem a tecnologia.”

PARCERIAS - Por fim, o coordenador da
Caravana ILPF, pesquisador Marcelo Mu-
ller, falou sobre a importancia de haver
parcerias para a implementacéo de co-
nhecimentos como a ILPF. “Se deixar s6
por conta do meio cientffico, hd o risco
de ndo prosperar, dai a importancia das
parcerias, pois 0s desafios sdo muitos”,
afirmou. Sobre a Caravana, ele disse:
“vamos nos embrenhar nas regioes e
fazer um diagndstico para cada qual”, as-
sinalando que é preciso, também, ser
mais claro na comunicagdo com a socie-
dade, percebendo-se, ndo raramente,
que a mesma tem uma visao distorcida
do setor.

PROGRAMAGAD - Completando a pro-
gramagao, no dia 9/8 foi realizado um dia
de campo na Fazenda Flor Roxa, da familia
Veellini, em Jardim Olinda, na divisa dos Es-
tados do Parana e Sao Paulo; e, a noite,
em Presidente Prudente, a Caravana par-
ticipou do 4° Encontro sobre ILPF, promo-
vido no Arua Hotel. No dia 10/8, o grupo
se reuniu com produtores e pecuaristas
em Nova Andradina (MS). >
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Somos especialista na fabricacao de guindastes hidraulicos e temos
um modelo desenvolvido especialmente para o setor do agronegdcio

ral N
o
T A 5
GRAFICO ] I
DE CARGA
FTM
15000 i

ESPECIFICACOES TECNICAS

MOMENTO DE CARGA UTIL 15000 Kgfm
PRESSAQ MAXIMA DE TRABALHO 200 bar
'CAPACIDADE DO RESERVATORIO DE OLEQ 90 litros
PESO DO EQUIPAMENTO 2530Kg
\QUANTIDADE DE LANCAS HIDRAULICAS 3
QUANTIDADE DE LANGAS MANUAIS 2
CCAPACIDADE MAXIMA A ALCANCE MAXIMO 800 Kg
CARGA MAXIMA A 4,6m 3260 Kg
AALCANCE HIDRAULICO HORIZONTAL 83m
ALCANCE MANUAL HORIZONTAL 109 m
AALCANCE HIDRAULICO VERTICAL 11m
ALCANCE MANUAL VERTICAL 135m

LARGURA EM POSICAO DE TRANSPORTE 2,45m
COMPRIMENTO EM POSICAO DE TRANSPORTE 0,83 m
LARGURA COM ESTABILIZADORES ACIONADOS 4,95 m

ANGULO DE ELEVACAO DA LANCA 80

ANGULO DE GIRO 360"

ESPAGO OCUPADO PARA MONTAGEM 11m

PBT MINIMO PARA INSTALAGAO 11ton /

(44) 3801‘1 822 Pioneiro Paschoal Lourenceti 640 - Parque Industrial II - Maringa PR
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DIA DE CAMPO

Fazenda Flor Roxa, uma vitrine

Caravana mostra os excelentes resultados obtidos com a Integracao Lavoura
Pecuaria e Floresta em uma regiao que apresenta solo e clima muito desafiadores

om quase uma centena de par-

ticipantes, entre produtores de

varias regioes, representantes

e técnicos da Cocamar, especia-
listas da Embrapa e outros, a Caravana
ILPF — uma iniciativa da Rede ILPF - par-
ticipou dia 9/8, em Jardim Olinda (PR),
na Fazenda Flor Roxa, de um dia de cam-
po sobre Integragao Lavoura-Pecudria-
Floresta (ILPF).

AREA DEMONSTRATIVA - Conduzida
pela familia Vellini, a propriedade de 650
alqueires (1.573 hectares) possui 500
hectares mantidos com ILPF, tendo co-
megado hd cerca de duas décadas por in-
centivo da Cocamar que, com o apoio da
Embrapa, instalou ali uma drea demons-
trativa. Enquanto o marido César e o filho
Vitor, ambos engenheiros agrénomos,
dedicam-se a agricultura, a médica-vete-
rindria Marcia responde pela pecuéria.

DESAFIADOR - “Em duas décadas,
aprendemos muito”, comentou César, fri-
sando que a regido apresenta solo e clima
muito desafiadores, pois a propriedade
fica a uma baixa altitude e é margeada
pelo Rio Paranapanema. “Um ano é dife-
rente do outro e temos que ficar atentos
a tudo”, disse.

ALTA PRODUTIVIDADE - Segundo Cesar,
a fazenda tinha grande parte de suas ter-
ras arrendada por uma usina para o cul-
tivo de cana-de-agicar e mantinha
pecudria extensiva. Atualmente, produz
soja no verao, milho no inverno e possui
um rebanho formado por animais angus
que sdo abatidos precocemente, com
cerca de 24 meses, ao peso médio de 22
arrobas. As lavouras apresentam, todos
0s anos, hoas médias de produtividade,
superiores, inclusive, a de regides de solo
e clima menos hastis, a excegéo da safra
de verdo 2021/22, quando o noroeste
paranaense foi bastante castigado pela
estiagem.

SAFRA DE INVERNO - No atual ciclo de
inverno, por exemplo, a média do milho -

cultivado em consdrcio com a braquidria
- tem ficado entre 240 e 300 sacas por
alqueire (109 a 124 sacas/hectare),
mesmo diante dos problemas enfrenta-
dos com o ataque da cigarrinha, causa-
dora do enfezamento das plantas, comum
em todas as regioes produtoras. Em Ma-
ringd e imediages, para se ter ideia, a
média ndo tem passado de 180 sacas
por alqueire (74,3/hectare).

IRRIGAGAD - Em geral, as médias obti-
das com soja vém sendo iguais ou até su-
periores na comparagdo com outras
regioes do noroeste. E, para incrementar
a produtividade, a familia acaba de adqui-
rir uma estrutura de irrigagdo com pivd
central.

S0 COM INTEGRAGAD - Ha nove anos
prestando acompanhamento técnico a
propriedade, o pesquisador da Embrapa
Soja, Alvadi Balbinot, explicou que en-
quanto nas regioes de agricultura tradi-
cional, a sucessao soja-milho oferece uma
diversidade bastante reduzida para a
salde do solo, o sistema soja-milho-bra-
quidria garante “um salto”, devido ao in-
tenso enraizamento da braguidria, o que
faz toda a diferenca, sobretudo em solos
arenosos. “Nao tem outra saida, em re-
gides como essa, a produgao de soja e
milho sd é possivel por meio da integra-
cdo”, afirmou Balbinot.

SEMELHANTE A MATA - Ele mencionou
que, entre varios beneficios, a forrageira
melhora o solo com o aprofundamento de
suas raizes, rompendo a compactagao, 0
que favorece a infiltragdo de dgua, além
de fazer a ciclagem de nutrientes de ca-
madas mais profundas, como potassio e
calcio. Por sua vez, a espessa palhada na
superficie repde matéria organica, man-
tém o solo imido por mais tempo e inibe
o desenvolvimento de ervas daninhas de
dificil controle, como a buva e o capim-
amargoso. “Com apenas dois anos de in-
tegragdo bem feita, a estrutura do solo
fica semelhante a de uma mata”, desta-
cou 0 pesquisador.

SEM IMPROVISOS - O produtor César
Vellini comentou ser indispensavel que o
produtor, ao se decidir pela integracéo,
que o faga sem improvisos e com uma
adequada orientagao tecnica: “E preciso
acompanhar tudo de perto, ndo adianta
delegar para os funcionérios e adminis-
trar por telefone”.

ALIMENTO DE SOBRA - No inverno, se
por um lado é comum no sistema tradi-
cional os pastos minguarem em razao do
frio e causando o efeito “sanfona” - com
0 gado engordando no verdo e perdendo
peso na época fria - na Fazenda Flor Roxa
o volume de braquidria assegura alimen-
tacdo de sobra para o rebanho, mesmo
nos periodos mais criticos. Os renques
de eucalipto, por sua vez, plantados junto
as cercas, oferecem conforto térmico

Familia Vellini: Vitor, Mdrcia e César

aos animais que, nas horas mais quentes
do dia, procuram o sombreamento.

GRANDE NEGOCIO - “A integracdo é um
grande negdcio para esta regido”, asse-
verou o produtor, lembrando ainda que a
Cocamar oferece facilidades, como estru-
turas de recebimento de graos em Para-
nacity e Paranapoema, municipios proxi-
mos, além de corpo técnico para prestar
apoio aos produtores, incluindo um pro-
grama destinado a compra de animais em
que remunera pela qualidade diferenciada
da carne.

REDE - Fundada hé dez anos, a Rede ILPF
tem finalidade de estimular a ILPF no pais,
sendo composta por Cocamar, Embrapa,
John Deere, Bradesco, Syngenta e Se-
mentes Soesp.
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Unidade fortalece economia regional

Cocamar vai incentivar ILPF como caminho para que propriedades se desenvolvam

om a presenca de uma centena l : L mm i " . ':
de convidados, a Cocamar inau- . . || PRT L P Vit

gurou na manha de 26/8 a sua

estrutura de atendimento em
Pérola, municipio do extremo noroeste
do Parand, que passa a atuar na comer-
cializacdo de insumos agropecudrios e
prestagao de assisténcia tecnica.

FORTALECER - Ao fazer sua saudagao, o
presidente do Conselho de Administragao
da cooperativa, Luiz Lourengo, disse que
a unidade tem a proposta de contribuir
para o fortalecimento da economia regio-
nal. “Vamos incentivar a integracao la-
voura-pecudria-floresta como o caminho
para que as propriedades se desenvol- REFERENCIA - Lourenco frisou que a  ILPF, cujos resultados séo aplicdveis a mento de cerca de R$ 2 milhdes e a

vam”, citou, lembrando que os pastos de-  cooperativa possui uma Unidade de Di-  realidade de Pérola. confianga em seu municipio. “Ficamos
gradados, comuns nos solos arenosos, fusao de Tecnologias (UDT) em Ipora, felizes porque sabemos que os produ-
exibem baixos niveis de produtividade que  naquela mesma regido, onde os produ-  CONFIANGA - A prefeita Valdete Cunha  tores vao ser muito bem atendidos”,
levam ao empobrecimento. tores podem ter uma referéncia em agradeceu a Cocamar pelo investi- destacou.
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CONVIDADOS - A solenidade contou com
a participagdo de duas personalidades
que tém sua historia ligada a cidade e
foram especialmente convidadas pela
cooperativa: o diretor do Departamento
de Crédito e Estudos Econdmicos do Mi-
nistério da Agricultura, Pecuaria e do
Abastecimento (Mapa), Wilson Vaz de
Aratjo, e Darlan Scalco, ex-prefeito local
e atualmente chefe de gabinete do go-
vernador Carlos Massa Ratinho Junior.

DESCERRAMENTO - Dois ex-integrantes
do Conselho de Administragdo da Coca-
mar, José Florentino Notério e José
Avelino da Silva, moradores em cidades
proximas, participaram do descerra-
mento da placa inaugural, que contou

Um perolense de coracao no MAPA

O diretor de Crédito e Estudos Econo-
micos do Ministério da Agricultura, Pe-
cudria e do Abastecimento (Mapa),
Wilson Vaz de Araljo, paranaense de
Santa Mariana, norte do Estado, passou
a adolescéncia e parte da juventude em
Pérola, na microrregiao de Umuarama,
ao noroeste, para onde sua familia se
mudou em 1970. Eram os tempos de
ouro do café, mas os Aradjo ndo tinham
afinidade com a cafeicultura e nem com
0 campo.

AUTORIDADE - A vida seguiu seu curso
e, completado o segundo grau, Wilson
mudou-se para fazer a faculdade de eco-
nomia. Depois de formado, encontrou
oportunidades em Brasilia, onde se fi-
xou. H& 35 anos a servigo do governo
federal, sempre naguele Ministério, ele
€ uma autoridade em politica agricola.

UNIDADE - Amigo dos dirigentes da Co-
camar, Wilson, por lagos afetivos, estava
entre 0s que pleiteavam a instalagéo de
uma estrutura de atendimento da coo-
perativa na cidade de 11 mil habitantes.
Por isso, foi um dos convidados a parti-
cipar da inauguracdo da mesma, no dia
26/8, o que fez com incontida emogdo.
Ao falar de sua histdria, foi as lagrimas.
A méae, que trabalhou como professora,
hoje reside em Umuarama. E, na cidade,
ainda que por poucas horas, ele reen-
controu alguns amigos que nao via ha
muito tempo e se recordou de outras
tantas amizades que fez ali.

também com a presenca de Luiz Lou-
renco, da prefeita Valdete, de Wilson, de
Adalto Lazarin, representante da regiao
no Conselho atual, e do gerente Mauro
Sérgio dos Anjos.

CANDIDATOS - Finalizando a programa-
cao, Luiz Lourenco falou aos presentes
sobre a importancia de serem eleitos
candidatos a cargos parlamentares com-
prometidos com o setor. E fez a apresen-
tagdo de dois deles, que participaram da
inauguracdo: Claudio Polozi, que concorre
a uma vaga para deputado federal, e
Marcel Miqueletto, disputante de uma
cadeira na Assembleia Legislativa.

RETORNO - Ao abrir suas instalagbes em
Pérola, a Cocamar regressa ao municipio

ILPF - O diretor do Mapa disse se empol-
gar com a presenga da Cocamar no mu-
nicipio por entender que a cooperativa, ao
incentivar o programa de integragao la-
voura-pecudria-floresta (ILPF), pode pro-
mover uma grande mudanga no perfil
agropecuario regional, hoje baseado na
pecudria de corte e leite.

POLITICA DE ESTADO - O sistema de in-
tegracgéo lavoura-pecudria-floresta ou o
formato que seja, € uma politica de Es-
tado”, salientou Wilson. Ele contou que
em 2010, apds a convencdo do clima de
Copenhague, realizada em dezembro de
2009, o Brasil assumiu voluntariamente
uma série de compromissos. Um deles,
expandir o sistema de integracéo. “Cria-
mos uma linha de financiamento chamado
Programa de Baixa Emissao de Carbono
na Agricultura, o Programa ABC, e todo
ano alocamos um volume significativo de
recursos para financiar esse tipo de ati-
vidade, entre outras préticas sustenta-
veis”, pontuou. O programa ja vai para
doze anos e, segundo ele, com um grande
efeito multiplicador a sua volta, fazendo
com que outros produtores, ao conhecer
seus beneficios, passem a adot4-lo.

TRANSFORMAGAD - “No noroeste do
Parand, a Cocamar é grande incentiva-
dora com suas equipes técnicas prepara-
das para a implantacéo do sistema. Eu
acho que vai haver, de fato, uma trans-
formag@o regional”, frisou. Regides como
a de Pérola, nos anos 1960 e 1970, ti-

onde deixou de operar ha 25 anos. Com
o fim das lavouras de café, sua estrutura,
que era voltada ao recebimento do pro-
duto, acabou perdendo a finalidade.

GERENCIA - Gerando dez postos diretos
de trabalho, a unidade - que fica na saida
para Cafezal do Sul - esta sob a gestao
de Mauro Sérgio dos Anjos, que res-
ponde também pela geréncia de outras

duas estruturas de atendimento, em
Ipora e Altonia.

EFICIENCIA - Segundo Mauro, a pecuéria
de corte e leite & predominante no muni-
cipio. “Ao oferecer um amplo leque de in-
sumos, das marcas mais conceituadas do
mercado, esperamos ajudar os produto-
res a serem cada vez mais eficientes em
Seus negacios”, comentou.

Wilson Vaz de Araujo: empolgado com a presenga da Cocamar na regiao

nham o café como carro-chefe, mas
quando a cultura foi perdendo espaco, 0s
produtores tentaram outras alternativas
econdmicas, entre elas a produgéo de
bicho-da-seda, plantio de seringueira, pe-
cuaria de leite e mandioca. Mas a ILPF, na
visdo de Wilson, é o que pode trazer equi-
librio financeiro as propriedades.

SEGURD - Sobre o0 seguro agricola, que
vem passando por forte retracdo devido
a alta sinistralidade nos dois Ultimos anos,
Wilson definiu: “é um mecanismo de poli-
ticas plblicas em que nds precisamos
avangar”. Ele explicou que o seguro foi
desenhado, a principio, para as culturas
de gréos e frutas e como estd havendo
quebras sucessivas de produgao devido a
adversidades climéticas, a Unica forma de
se evitar 0 comprometimento de recur-
sos publicos € avancar no seguro: “ha
uma consciéncia disso dentro do governo,

temos limitagBes orgamentarias, mas em
algum momento vamas chegar nesse nivel
de também atender de forma satisfatoria
0 seguro para o sistema ILPF, enfim, todas
as praticas agricolas realizadas. Ainda ndo
chegamos 18, mas estamos trabalhando
para isso”.

PLAND SAFRA - Quanto ao Plano Safra
Agricola e Pecuério langado no final de
junho, ele comentou ter conversado com
alguns dos bancos que mais financiam o
crédito rural e todos disseram estar com
recursos disponiveis neste momento para
financiar o custeio. Sobretudo em regioes
onde predomina a agricultura familiar, o
Pronaf estd com recursos para financiar
custeio e investimento em volume sufi-
ciente para atender as demandas. E as-
segurou: “ndo teremos problemas com
recursos para financiamento na agricul-
tura familiar.”
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(YY) LONDRINA

Terminal Multimodal é estrategico

e otimiza custos com logistica

Estrutura dara suporte no escoamento da safra as unidades operacionais

que a Cocamar possui nas regioes norte do Parana e oeste de Sao Paulo

ara dar suporte as unidades

operacionais que possui em de-

zenas de municipios nas re-

gides norte do Parana e oeste
de Sao Paulo, a Cocamar Cooperativa
Agroindustrial iniciou em agosto a ope-
racdo de um terminal multimodal em
Londrina (PR).

ESTRUTURAS - Conforme explica o su-
perintendente de Operagoes, Osmar Li-
berato, as instalagdes - arrendadas ini-
cialmente por trés anos da gestora de
investimentos norte-americana, Amerra
- contam com cerca de 80 mil metros
quadrados de area, servidas por estru-
turas de beneficiamento, secagem, ar-
mazenagem, expedicdo rodoferroviéria,
patio de triagem e escritorio adminis-
trativo.

EMBARQUE - Para o local serdo desti-
nados volumes de grdos como soja e
milho, que chegam em caminhdes e sdo
embarcados em vagoes para 0 escoa-
mento até os portos de Paranagué (PR)
e Sao Francisco de Sul (SC).

NUMEROS - Com 70 mil toneladas de
capacidade estatica de graos, fluxo de
descarregamento de 300 toneladas/
hora, capacidade de limpeza e secagem
de 150 toneladas/hora, 1 mil toneladas/
hora de embarque ferroviario, o local
tem espago para o encoste de 120 va-
goes e 40 caminhoes. Serdo gerados 25
postos de trabalho diretos, quantidade
que pode dobrar em periodos de maior
movimento, durante as safras, sem con-
tar a mdo de obra indireta.

OTIMIZAGAD - “O terminal é estraté-
gico, pais além de apoiar as operagoes
das unidades, podera otimizar 0s custos
com logistica até o porto”, afirma o ge-
rente executivo de Logistica, Ezequiel
Scopel. Segundo ele, como o foco de toda

a quantidade de graos que passa pelo
local € destinada ao mercado externo, a
cooperativa pode tornar-se mais compe-

titiva ao fazer a integragao do transporte
rodovidrio ao ferrovirio, por meio do
transhordo de cargas no terminal.

Capacidade estatica
de graos é de
70 mil toneladas
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SEMENTES

Cooperados e técnicos conhecem a UBS

Ca®

Visitas sao uma forma de assegurar ainda mais
confiabilidade as sementes que levam a marca Cocamar

ando seguimento ao roteiro de

visitas de cooperados e técni-

cos da Cocamar a Unidade de

Beneficiamento de Sementes
(UBS) da cooperativa em Sdo Sebastido
da Amoreira, regido de Londrina, aguela
estrutura recebeu mais um grupo dia
17/8, formado desta vez por produtores
e engenheiros agronomos ligados as uni-
dades de Doutor Camargo, Rancho Ale-
gre e Carlopolis.

SEEDCARE - Recepcionados pela equipe
formada por Jhony Themoteo, Rafael
Mazzi, Diego Luz e Rosineide Rosa da
Trindade, os visitantes conheceram as
amplas instalagbes da UBS e, entre ou-
tras informacdes, souberam que a
mesma possui uma das mais importantes
certificagdes que atestam a exceléncia da

qualidade no tratamento de sementes, 0
Seedcare, conferido pela Syngenta.

CONFIABILIDADE - De acordo com Wel-
lington Costa Martins, analista de coo-
perativismo responsavel pela organizagao
das visitas, possibilitar que produtores e
tecnicos conhegam a UBS “é uma forma
de assegurar ainda mais confiabilidade as
sementes que levam a marca Cocamar”.

SEGURANCGA - A cooperada Liliana Maria
Manetti, de Doutor Camargo, afirmou que
o dia na UBS superou suas expectativas.
“A oportunidade de conhecer a estrutura
onde séo beneficiadas as sementes traz ao
produtor de soja e trigo a seguranga de
estar utilizando um insumo com apurado
controle de qualidade. Assim, ficamos
tranquilos quanto a sua sanidade e vigor.”

Telhas metalicas

Telhas com
isolamento térmico

L.
=

DIDATICA - Outros dois cooperados de
Doutor Camargo também se expressa-
ram. “Uma visita completa, bem educa-
tiva e didatica. Vocé consegue com-
preender bem o processo, desde o pro-
dutor da semente, até chegar a unidade
de beneficiamento da Cocamar, conhe-
cendo todas as etapas de classificagao e
de selecdo”, disse Raul Navarro Mards-
tica.

QUALIDADE - Por sua vez, Luiz Abilio
Mantovani Frare destacou: “Foi muito

bom, nés vimos todos os ciclos das se-
mentes, desde a germinagéo até o pro-
cesso de embalagem, o que mostra a
qualidade do produto que usamos na
nossa propriedade”.

RASTREABILIDADE - De acordo com a
UBS, as sementes passam pelas mais
modernas técnicas de cultivo e rastrea-
bilidade em todas as fases, incluindo a
precisdo das modernas maquinas de tra-
tamento, o que possibilita um produto
final de elevado padréo.

BIAZAM

TELHAS E PERFIS METALICOS

Viga para estrutura de
galpdes e avidrios

Estrutura para painéis
de usina solar

Exceléncia

e agilidade
para a obra

do seu hegéocio.

Pega seu orgamento:

Q) (a4) 3261-2200
© (a4) 99961-9718

@& www.biazam.com.br
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PROGRAMACAO

Rally traz novidades nos
60 anos da Cocamar

A oitava edicao consecutiva comega em setembro, sempre com o intuito de
conhecer e divulgar as boas praticas agropecuarias nas regioes da cooperativa

om programacdo definida para

comegar no final de setembro,

época em que oS produtores

intensificam a semeadura da
safra de verdo, o Rally Cocamar de
Produtividade estd em preparativos
para a sua oitava edicdo consecutiva,
sempre com 0 intuito de conhecer e di-
vulgar as boas praticas agropecuarias
nas regioes da cooperativa, nos Esta-
dos do Parand, Sdo Paulo e Mato
Grosso do Sul.

COMEMORAGAD - Acompanhando o
ciclo da soja do seu inicio a colheita
(sdo seis meses de realizagéo), a ini-
ciativa coincide com a comemoragao
dos 60 anos da Cocamar e, por isso,
algumas novidades vao ser incluidas no
roteiro.

TEMAS - Com proposta técnica, de co-
municagdo e relacionamento com o0s
produtores cooperados e suas familias,
o Rally cumprira atividades semanais e,
a exemplo dos anos anteriores, prevé
rodar cerca de 10 mil quildmetros e
promover mais de uma centena de vi-
sitas, focando em temas como manejo
sustentével do solo, integracao lavou-
ra-pecudria-floresta (ILPF), tecnolo-
gias para 0 aumento da produtividade,
gestao compartilhada, agricultura digi-
tal e mulheres e jovens empreendedo-
res.

HISTORIA - Por causa dos 60 anos da
Cocamar, o Rally vai também viajar
pela histéria da agricultura regional,
mostrando a trajetéria de familias pio-
neiras de produtores em varios muni-
cipios.

MARCAS - A utilizacdo de modernas ca-

ey

minhonetes Nissan Frontier, cedidas pela
nova parceira Bonsai Motors Concessio-
naria Nissan, pertencente ao mesmo
grupo da Zacarias Chevrolet, é mais uma
das novidades do evento, que j& conta
com a participacdo das seguintes marcas:
Basf, Viridian, Sicredi, Cocamar Maqui-
nas/Concessionaria John Deere e Texaco.

PR
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Previsao é rodar
cerca de 10 mil
quildmetros
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SAFRA 2023/24

Cocamar monitora pomares

Para o ciclo 2022/23, estima colher 2,5 milhoes
de caixas de laranja, volume inferior as 3,139
milhdes colhidas na temporada 2021/22

om a ocorréncia de florada nos

pomares de laranja nas regites

noroeste e norte do Paran, a

Cocamar deu inicio a um tra-
balho de monitoramento para, até 0 més
de dezembro, chegar a uma estimativa
da produgao na safra 2023/24, cuja co-
Iheita deve comegar ao final do primeiro
semestre do préximo ano.

RUALIAGOES - A partir de 2 de agosto,
data em que a equipe da inddstria de
suco concentrado da Louis Dreyfus Com-

modities (LDC), instalada em Paranavai

(PR), ministrou um treinamento, profis-
sionais da drea técnica da cooperativa
passaram a fazer avaliagdes semanais
nos municipios produtores.

lu: by Lmds

Fieldnet, foram projetados

PROJECAD - Como o recebimento e o
processamento das laranjas produzidas
pelos cooperados sao feitos pela LDC, a
projecdo da safra é necessaria para que
a industria estabeleca sua programagao
para o proximo periodo. Conforme ex-
plica a coordenadora de culturas anuais
da cooperativa, Amanda Caroline Zito, a
avaliagdo comega com o surgimento das
flores em agosto e vai até dezembro,
quando a produgéo de frutos é definida.

ACOMPANHAMENTO - Pela metodologia
aplicada, 70 plantas em propriedades di-
ferentes sdo sorteadas para 0 acompa-
nhamento semanal, sendo que 0s ramos
verificados devem ter uma espessura se-
melhante a de um cabo de vassoura.

PEGAMENTO - Segundo a coordenadora,
de mil flores surgidas em um ramo, pode
ocorrer de cerca de 300 chumbinhos se
desenvolverem, quantidade que ficard su-
jeita a0 comportamento climético nos
meses seguintes, podendo diminuir em
caso de déficit hidrico e elevadas tempe-
raturas. “Em dezembro, com a queda
total das pétalas, teremos, enfim, a taxa
de pegamento dos frutos”, observa.

IRRIGACAO
Garantla de Produgao

a melhor eficiéncia na sua lavoura,

minimizando seus custos e

aumentando seu lucro.

EFICIENCIA EM AGUA E ENERGIA

NOMEROS - O trabalho inclui um
comparativo do clima deste ano com
o do periodo anterior. Para o atual
ciclo 2022/23, a Cocamar estima
uma producéo de 2,5 milhdes de cai-
xas de 40,8 quilos nas regides onde
atua, volume inferior as 3,139 mi-
lhdes colhidas na temporada 2021/
22, 0 que se deve a adversidades cli-
maticas.

Av. Brasil, 6942

Maringda | PR

(44) 3262-1412
99115-25690

Mais informagdes
acesse o QRCode
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A EVENTOS

Venda de maquinas se converte em plantio de arvores

As vésperas do inicio da primavera e
contando com o engajamento da Coca-
mar Maquinas/Concessionaria John
Deere, a campanha “Por uma América
Latina Mais Verde”, implementada pela
John Deere e sua rede, pretende con-
tribuir com 0 meio ambiente nos paises
da América Latina, plantando ao menos
um milhdo de arvores. A iniciativa visa
também reforgar a imagem do agrone-
gécio que produz de forma sustentavel.
Assim, cada maquinario vendido pela re-
de de concessionarias se convertera no
plantio de trés arvores, sendo uma sob
a sua responsabilidade e duas a cargo

Com a participagao da Cocamar Maqui-
nas, concessiondria John Deere, a ci-
dade de Apucarana sediou de 11 a 13/8,
a edigao 2022 da Exposigao Agricola (Ex-
poagri), um dos maiores eventos da re-
gido. Promovida pelo Colégio Estadual
Agricola Manoel Ribas em parceria com

‘Agrdiest

Com o apoio da Cocamar e uma extensa
programagao, o municipio de Santa Ce-
cilia do Pavao, na regido de Londrina,
promoveu no periodo de 4 a 7/8 a 228
edicdo da Agrofest. Reunindo milhares
de pessoas na praga central da cidade,
a realizacdo voltou a acontecer apos
dois anos de interrupgdo por causa da
pandemia e, entre outras atragoes,
apresentou exposicdo do agronegacio,
feira de produtos, parque de diversdes,

da John Deere Brasil.

Para impulsionar a campanha, dia 24/8,
durante reunido de negdcios em Cambé
(PR), a Cocamar Méaquinas fez a distri-
buicdo de 200 mudas de espécies tipicas
do Parand entre a sua equipe de consul-
tores, com a orientacdo de que as mes-
mas sejam plantadas até a terceira se-
mana de setembro. Assim, pelos critérios
da realizagdo, as 200 mudas entregues
significam que a regido estd ganhando
600 arvores, cujo nimero tende a cres-
cer nos praximos meses a medida que 0s
negdcios forem acontecendo.

Na Expoagri em Apucarana

a Prefeitura, a realizagdo foi dividida em
dois ambientes distintos.

Durante o dia, a programagao aconteceu
no interior da instituicéo, apresentando
projetos da escola-fazenda e do campo
experimental. Em seu estande, a equipe

em Santa Cecilia

praga de alimentagao e uma agenda de
shows com grandes nomes nacionais.
Em seu estande, a cooperativa recep-
cionou cooperados, autoridades e fami-
liares, “estreitando ainda mais os lagos
com a comunidade”, conforme desta-
cou o gerente da unidade local, Sérgio
Lemos. Segundo ele, a Agrofest foi re-
tomada “em grande estilo e se fortale-
cendo ainda mais como importante
evento regional”.

da Cocamar Maguinas apresentou,
nessa parte interna, equipamentos e
toda a sua tecnologia embarcada. A
noite, em area externa defronte ao Co-
légio, a Expoagri ganhou o formato de ex-
posicao agropecudria, com a participa-
cdo de empresas, shows artisticos e

praca de alimentagao, entre outros atra-
tivos. Cerca de 800 pessoas, entre alu-
nos, professores e especialistas, parti-
ciparam das atividades internas. No ge-
ral, somando o publico das realizagdes
externas, a estimava € de mais de 30 mil
prestigiaram o evento.

312 edicao do Festival Nipo

Com o apoio da Cocamar, foi realizado
de 6 a 15/8 em Maringé a 31° edicdo
do Festival Nipo Brasileiro 2022, um
dos maiores eventos voltados a valori-
zacao da cultura japonesa no Brasil, na
Associagdo Cultural, Esportiva e Recre-
ativa de Maringa (Acema).

As atividades aconteceram em quatro
pavilhdes distintos: comercial, artistico,

cultural e gastrondmico, com mais de
90 expositores de produtos e servigos,
atragOes artisticas e culturais tradicio-
nais do Japao e varias opgdes gastro-
ndmicas. A Cocamar € uma das mais
tradicionais apoiadoras do Festival e o
seu espago no evento, voltado ao rela-
cionamento com o publico, foi dividido
com a cooperativa de crédito Sicredi
Unido PR/SP
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GERAL

VISITA | - Um grupo formado por representantes de duas cooperativas
do Mato Grosso do Sul esteve no dia 23/8 na Cocamar em Maringa (PR).
Sediadas em Sao Gabriel do Oeste, a Cooperoeste e a Coaasgo buscam,
por meio do intercdmbio com outras entidades do setor, conforme ex-
plicaram seus dirigentes, aperfeigoar estruturas e servigos.

Ao final, o coordenador do grupo, Jodo Luiz Branddo, analista do
Sescoop/MS,  elogiou a atengao dispensada pela Cocamar, por meio de
seus diversos departamentos: “aproveitamos 100% do tempo disponi-
bilizado e os participantes ficaram bastante satisfeitos com a visita”.
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COES CONTIDAS NO ROTULO, NA BULA E NA RECEITA;

VENDA SOB RECEITUARIO AGRONOMICO; CONSULTE SEMPRE UM AGRONOMO; INFORME-SE
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' ATENCAO

E REALIZE O MANEJO INTEGRADO DE PRAGAS; DESCARTE CORRETAMENTE AS EMBALAGENS E 0S RESTOS
DOS PRODUTOS; LEIA ATENTAMENTE E SIGA AS INSTRU

| E UTILIZE OS EQUIPAMENTOS DE PROTECAO INDIVIDUAL.

VISITA Il - A cidade de Cascavel sediou no perfodo de 23 a 25/8 o Show
Rural de Inverno, promovido pela cooperativa Coopavel, evento que no dia
24 recebeu a visita de uma delegagdo formada por treze representantes
da Cocamar, participantes do programa Jovem + Agro Cocamar. O objetivo
da visita foi conhecer as melhores tecnologias para o trigo e demais culturas
de inverno. O grupo percorreu os estandes, assistiu palestras e, ao longo
do dia, conheceu todo o espago do parque tecnoldgico. Para Flavia Konno,
neta de cooperado da unidade de Warta, municipio de Londrina, “foi uma
experiéncia muita boa, participamos de dindmicas e conheci particularmente
uma cultura que ndo é muito da minha 4rea”. J& Cassiano Silva Gomes,
filho de cooperado de Sao Jorge do Ival, “o evento foi bastante informativo
e esclareceu varias dlvidas sobre o trigo”.

MAX

ACAO PARA QUEM BUSCA

.\ EFICACIA SU

1

I RAPIDAMENTE ABSORVID(
I E RESISTENTE A LAVAGEM
N

O MELHOR FUNGICIDA PARA
DO POTENCIAL PRODUTIVO

& SUMITOMO CHEMICAL aalicio
SAC 0800725 401 | cuenre

sumitomechemical.com
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PROSA COM O PRODUTOR

Sicredi Dexis reune mais de
1,6 mil produtores em encontros

Bate-papo com liderancas e especialistas do agronegocio
discutiu tendéncias, tecnologia e sustentabilidade

m sua terceira edigéo, sendo a

primeira presencial, o ‘Prosa

com o produtor’ reuniu mais de

1,6 mil pessoas em quatro ci-
dades, entre 22 e 29 de agosto: Pira-
cicaba/SP, Sdo Jodo da Boa Vista/SP
Maringd/PR e Londrina/PR. Realizado
pela Sicredi Dexis (novo nome da Si-
credi Unido PR/SP), o evento, além de
palestras, contou com bate-papo com
liderangas do agronegdcio para discutir
tendéncias, tecnologia e sustentabili-
dade. Em cada cidade, o evento teve
também jantar e exposigao de produ-
tos e maquinas agricolas de parceiros
regionais.

MACROECONOMIA - Em Piracicaba, o
palestrante foi Sérgio de Zen, que falou
sobre ‘Macroeconomia: tendéncias da
Agricultura Brasileira’ e usou sua exper-
tise como pesquisador do Centro de Es-
tudos Avangados em Economia Aplicada
(Cepea), vinculado a USP e diretor da

Companhia Nacional de Abastecimento
(Conab).

INFORMAGOES - J4 em Sao Jodo da
Boa Vista, houve a palestra ‘Tendéncias
para 0s mercados agricolas’, ministrada
pelo analista-chefe da Celeres Consulto-
ria, Enilson Nogueira. “0 tema central de
nossa discussao foi entender tendéncias
de custos, pregos, rentabilidades e as
premissas para a safra 22/23. Levamos
informag&o ao produtor, educagao e co-
nhecimento, para ele tomar as melhores
decisdes no final deste ano”, explicou.

PLANEJAMENTO - Em Maring4 a palestra
ficou sob responsabilidade do engenheiro
agronomo Anderson Galvéo, que faz anéli-
ses de planejamento estratégico e proje-
tos de investimento para diversas cadeias
agricolas. “Como o Brasil responde a ame-
aca de escassez de alimentos? As expor-
tacoes do pais alimentam 1,5 bilhdo de
pessoas. 0 agro € um setor em que temos

a certeza de que vamos produzir e tere-
mos clientes para comprar”, disse.

PERSPECTIVAS - Em Londrina, o supe-
rintendente de Estudos de Mercado e
Gestao de Oferta da Conab, Allan Silveira
dos Santos, apresentou a palestra ‘As
perspectivas para a agropecudria’. Se-
gundo ele, a expectativa & que o Brasil
produza 308 milhdes de toneladas de
graos. “A gente acredita num cendrio de
boa rentabilidade para o produtor, com
precos remuneradores, e isso deve es-
timular o aumento de &rea que, conci-
liado & recuperagéo de produtividade,
levard o Brasil a bater esse recorde de
produgdo”, comentou.

LIDERANGAS - Apds as palestras, todos
0s bate-papos, com mediacdo do ge-
rente de Desenvolvimento Agro da Si-
credi Dexis, Vitor Pasquini, tiveram a
participagao de liderancas de cooperati-
vas de producdo, sindicato e sociedade

Vo™ VY, TaA AV
-

rural, além de representantes de am-
bientes de inovacdo voltados para o
agronegdcio.

OPORTUNIDADE - Para o produtor de
soja e milho José Erson, de Mandaguagu,
“ainda falta informagao aos produtores
e eventos como esses da Sicredi ofere-
cem informacdes de qualidade”. A opi-
nido foi partilhada por Pasquini: “foi uma
oportunidade valiosa para discutir 0 uso
de tecnologia, avangos do setor, futuro
do cooperativismo e do mercado finan-
ceiro. Levamos informagéo de qualidade
aos produtores para ajudar na tomada
de decisoes”.

ORIGEM - J4 o presidente da Sicredi
Dexis, Wellington Ferreira, destacou a
importancia do agronegdcio para a eco-
nomia brasileira e também para a origem
da cooperativa, que nasceu para atender
0s produtores rurais - embora ha muitos
anos seja de livre admissao.

Encontro em
Maringa foi um dos

quatro realizados
pela cooperativa
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Lembrancas da
nossa historia

Por André Luiz Botelho Eugenio

&, leitor! Na edicdo deste

més trazemos para vocé um

pouco da riqueza existente

em nosso Acervo, que nos
ajuda a contar a historia da Coopera-
tiva e das pessoas que a constituem
diariamente, contribuindo para a tra-
jetoria de sucesso tragada pela insti-
tuico.

0 item ilustrado ao lado é uma ma-
quina fotogréfica fabricada pela W.
Butcher’s & Sons por volta da pri-
meira década do século XX (1901-
1910). William Butcher, briténico,
era proprietario de uma farmacia si-
tuada em Blackheath, distrito si-
tuado ao sudeste de Londres, no ano
de 1887, e foi somente ap6s dez
anos que ingressou no ramo da fabri-
cacao de itens fotograficos. A mu-
danca nada comum deu-se por meio
da iniciativa dos filhos de William, que
fundaram a “W. Butcher & Sons
Ltd”, instalada na Farringdon Avenue

28 | Jornal de Servigo Cocamar

na cidade de Londres (conforme car-
taz ilustrado), que fabricaria vérios
modelos de cameras fotogréaficas. A
logomarca da empresa era uma
garga de pé sobre um filme fotogréa-
fico.

Em 1915, com a eclosdo da Primeira
Guerra Mundial (1914-1918) e as di-
ficuldades geradas pelo conflito, a em-
presa une forgas com a Houghtons
Ltd. para permanecer com a fabrica-
cao dos equipamentos. Como depen-
diam de pecas importadas da Ale-
manha, a guerra prejudicou 0s nego-
cios de ambas. A unido definitiva viria
no ano de 1926, por meio de uma
fusdo, formando a Houghton Butcher
Ltd. As primeiras maquinas fabricadas
pela empresa eram produzidas numa
espécie de papeldo revestido em
couro, e muitas das pegas que com-
punham as maquinas eram de madeira.
Pequenas laminas de espelhos especi-
ficamente posicionadas faziam os efei-
tos necessarios para a captura das
imagens.

W BUTCHEP\
& SONS LR

A esquerda temos o
modelo Carbine n°2

e ao lado direito

um cartaz ilustrativo
da W.Butcher's & Sons

A

dCervo
coCamar

FARRCNCDON AVENUE

LONDON

ENCLAND.

0 modelo “Carbine n® 2”, que se en-
contra atualmente na reserva técnica
do Acervo Cocamar, foi doado pelo Sr.
Luiz Lourengo em janeiro do ano de
2008, e segundo informacdes, foi ad-
quirido na cidade boliviana de Santa
Cruz de la Sierra. Desde entdo é parte
integrante dos mais de 650 itens ca-
talogados no espago. E vocé coope-
rado, j& conhece nosso espago de
memoria? Agende sua visita para co-
nhecer a histdria da cooperativa, bem
como os itens como a maquina ilus-
trada neste espaco.




Classificados

VENDO COLHEITADEIRA Massey Ferguson 1986, cabinada, modelo 3640, valor a
combinar. TROCO por Colheitadeira Advanced 56-50. Tratar pelo fone 43 99139-
0231.

VENDO COLHEITADEIRA Massey Fergusson 56-50, nao cabinado, ano 1985-B, em
bom estado de conservacdo, revisdao em dia, lataria, mecanica e com pneus bons,
acompanha uma Espigadeira 4 linhas original da Massey Fergusson ano 1993. Valor:
R$ 40.000,00. Contato com Gilmar pelo fone 4499135-2934 (Vivo) ou 45 99929-1270
(Tim).

VENDO ColheitadeiraSLC- JOHNDEERE 1175, Tratar pelofone: 4399152-9861.

VENDO CASA NOVA, em Floresta, Valor R$ 145.000,00, Aceita-se troca por imével
rural. Pagamos adiferencadovalor. Tratar c/Denise Kobata 44 99917-0742.

VENDO CASA em Mandaguacu, de material, aprox. 70m2, na Rua Geraldo de Jesus
Ramalho, 244. Aceita-se caminhdo graneleiro no negocio. Valor: R$ 120.000,00.
Tratar4399665-68880u4399619-8884.

VENDO Caminhao Mercedes 1113, motor 1313 NOVO, trucado, cor verde, 10 pneus
novos, ano 1968, cabine alta. TROCO por colheitadeira Advanced 56-50. Tratar 43
99139-0231.

ALUGO BARRACAO novos de 299,99 m? cada, conjugados, na Av. Américo Belay
(Maringa-PR), proximos ao contornonorte, com 2 banheiros, 1 cozinha, cercaelétrica,
iluminagao. R$2.900,00 mensais + IPTU (cadabarracao). Tratar 44 3226-1720.

VENDO Imodvel de dois andares em Londrina-PR, com 1260 m? de area construida.
Possui 7 lojas e 24 salas comerciais. Valor a combinar. Tratar 43 3037-9788 ou 43
99997-2126.

VENDO CHACARAS rurais de 20.000 m? cada. Estdo localizadas em Sarandi, na
estrada Santa Fé, Km 10, sdo préximas do fundo da estancia Zauna. Em uma das
chacaras eu aceito implementos agricolas em bom estado no negécio. Para mais
informacdesligue. (44) 99860-7737 com Maria José.

VENDO CHACARA com 82.764m?, na estrada Jurupoca, a 1.500 metros do asfalto,
em Umuarama. Possui casa de madeira boa, curral de gado, energia elétrica, rodao
d'agua, formado de mombaca, 2.000 pés de eucalipto alonado e 7.000 pés de
eucalipto. Valor: R$ 550 mil. Tratar com José Costa, tel.(44) 99927-6678.

VENDO SiTIO com 58.4 alqueire, mais 02 alqueires de reserva legal, totalizando 60,4
alqueires, Sendo: 02 Alqueires com eucaliptos, 16 piquetes, mais 02 pragas de alimen-
tacdo, mangueira, 03 casas, 02 Barracoes, Area de lazer, sauna, pomar, toda cercada
(cercaarameliso - 06 arames). Tratar com Caroline - Araruna/PR - (44) 3562-1196.

VENDO SIiTIO de 7,50 alqueires em Maringa, localizado na estrada Romeira,
pagamento com plano lavoura/soja, Valor 3.800 sacas de soja por alqueire, Tratar com
(66)98156 7387 (Tim),(66) 98102 6464 (WhatsApp).

VENDO PROPRIEDADE em Jaguapitd-PR, com 35 alqueires de terra roxa, plantado
laranja, de porteira fechada. Tratar com Joao Ricardo Bortolassi, fone (43) 99930-
6562.

ARRENDAMENTO de terras, 64 alqueires na cidade de Tapejara/PR, proximo da
Unidade de Cianorte; Fazenda Pau-Marfim; Cultura fica a critério do arrendatario.
Valor a8 Combinar, Tratar com Osvaldo Hamnnosuke Suzuki (44) 3354 0850 ou (44)
997130520

PARCEIRA FAZENDA em Paranacity-PR. Areade 15 alqueires ao redor (ndo parasoja).
Com 4 casas, 4 barracdes (o maior com 800m?), todos com piso de concreto, luz
trifasica, agua encanada e poco artesiano, lavador de caminhdes, curral, entre outras
benfeitorias. Parceiro para criacdo de carneiro, codorna, cabritos, galinha poedeira
caipiraououtrosanimais. Plantarlaranja, mogno ou colorau. Tratar (44) 99972-0804.

VENDO SITIO na estrada do Guerra em Maringa, a 3 km do Jardim Oriental, com 7,5
alqueires. Formade pagamento: 5.000 sacas de soja poralqueire. Interessados entrar
em contato pelo tel. 44 99103-6457, falar com Sérgio. OBS: prazo para comprador
que sejacooperadotradicionalda Cocamar.

VENDO Ford Ranger XLS 2.3, ano/mod: 2008/2009, gasolina 16 v, preta, vidro
elétrico, ar condicionado, pneus BF, 3 lugares, 148 mil km. Valor a combinar. Tratar 18
99773-3540com José Lazaro Tusco.

VENDO OU TROCO FIAT Strada Trekking 1.6 completa, ano 2014, com 88.000 km, na
corbranca.R$40.000.00. Tratar com Marcelo Carrara4399875-4663.

VENDO OU TROCO APARTAMENTO de 03 quartos, sala, cozinha e banheiro, com
area de servico e garagem para 01 carro. Area ttil do imével 70 mts?. Rua Botafogo
409, préximo ao Cesumar. Prego a combinar, Troco porimovel em Jaguapita - PR. Falar
comMarcelo Sandolino telefone (43)99961-6291.

VENDO Belina 4x4,ano 1986, cor dourada, unico dono, roda livre, chave geral, diregao
hidraulica,impecavel. Tratar pelofone 433254-3441,com Osvaldo.

VENDO Lona de algodao, usada uma vez, conservada, no tamanho de 12 metros x 8
metrosnovalordeR$3.000,00. Tratarnofone (44) 3263-44450u99914-4445.

quipamentos ,3‘

PULVERIZADOR DE LARANJA, (BERTO), Modelo Omega, 2.000 litros, - Cambé/PR.
Tratarcom4399936-06010u99936-0877.

ESPARRAMADORICOMAGRInovalorde R$10.000,00e um PULVERIZADOR JACTO
600 Litros novalor de R$ 15.000,00. Tratar com Vanderley Sanches 04399616-8515.

Cooperado, esse
espaco é seu. Para
anunciar, solicite ao
gerente de sua unidade.

Jornal de Servigo Cocamar | 29



MEMORIA

0 que fazemos em vida,
ecoa pela eternidade

Em memoria daqueles que deixaram seu legado na historia
da Cocamar, falecidos entre 20/07/2022 e 20/08/2022

Augusta Alves Baldasso José Bachiegas Valner Casagrande
* 11/03/1937 1+ 04/02/2022 * 192/03/1948 1 24/07/2022 +* 23/01/1950 + 16/08/2022
Cooperada da Unidade de Maringa Cooperado da Unidade de Queréncia Cooperado da Unidade de Japura
desde 24/03/1987 do Norte desde 18/08/2016 desde 27/04/2004
Claudino dos Santos Branddo =~ Mario José Bosso @ cocamar

% 30/05/1957 1 13/08/2022
* 31/01/1941 1 22/07/2022 ¢ i soe T
Cooperado da Unidade de Assai Cooperado da Unidade de Altonia
desde 07/07/2010 desde 16/07/1984

@ cocamar.com.br

@ Piscicultura i, .3263-4445

S PIRACEMA 99914-44450

Venda de Alevinos cultivados
e nativos, Filé de Tilapia,
Aeradores, Acessorios, temos
tudo o que vocé precisa para
a criagdo de peixe.

0 melhor Filé de Tilapia
fresco da regido.

s [FRENDO OU
e U 00 PARCERIA

Propriedade com 15 alqueires em Paranacity/PR, com 4 casas e !
4 barracdes reformados, luz trifasica, agua encanada e pogo ““ i :
artesiano. Ideal para criar carneiro, cabrito, galinha poedeira [ ‘? -
caipira, bezerros, etc. Plantar laranja, mogno, colorau, cogumelo,

pimenta, etc. Vamos fazer uma parceria? (44) 99972-0804 ©,
Se der certo poderemos aumentar mais 12 alqueires.

e 4 []

Av. Kakogawa - 2306 - Jardim Cidade Campo - Maringa - PR

RECICLAR £ PRECISO

Do campo até
o destino sua

#m - carga sempre
% @ "‘i;” nas _Q}

EMPRESA AMIGA DO
MEIO AMBIENTE

CATRACAS * MAQUINAS DE ESTICAR ARAME
DOBRADICAS  CORREDIGAS < TRINCOS
FERRAMENTAS « E MUITO MAIS

Q Rua Pion. Victério Marcon, 466
MARINGA « PARANA+ BRASIL
® 443027-2288 & 0800 6022288

C]‘ Transcocamar

44 3218-3600 | 0800 704 4766
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Curiosidades sobre a soja:

A soja pertence ao grupo das leguminosas, como

o feijao, lentilha, ervilha e grao de bico, todas
excelentes fontes de proteina vegetal. O grao é um
importante alimento que traz beneficios a saude,
pois é fonte de vitaminas do complexo B, C, E e K.
Diversos produtos contém soja em sua composicao
como doleo de soja, maioneses e molhos, leite, paes,
bolachas, massas entre outros industrializados.

No ano passado, o Brasil foi o maior produtor de
soja do mundo e o Parana ficou em terceiro lugar
como maior produtor brasileiro. Para uma safra de
qualidade alguns itens sao necessarios: clima, boas
condicdes do solo, boas sementes, fertilizantes,
irrigacdo, além disso, é indispensavel a ajuda de um
profissional agrénomo.

Encontre no caca-palavras as palavras que estao destacadas no texto
As palavras estdo escondidas na horizontal, vertical e diagonal, sem palavras ao contrario.
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Para uma lavoura mais produtiva e saudavel: Ekosil e Potasil

O Ekosil e Potasil sao fontes 100% nacionais de potassio, silicio e micronutrientes,
com altissima eficiéncia agrondmica. Sdo anos de pesquisa e de qualidade no campo.

@

R O PR RS O T

b e ey

Yoorin

Fertilizantes wWww.yoorin.com.br
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COOPERADOS COCAMAR
COMPRAM PRODUTOS COM
GCARANTIA DE QUALIDADE,
SUPORTE E MELHOR PRECO.

SOLICITE ORCAMENTO EM &l Donaldson RCC
UMA LOJA COCAMAR. =

Power Transmission
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